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1. Основы комплексного экономического анализа

Комплексный экономический анализ — инструмент управления деятельностью организации, позволяющий определить сущность бизнес-процессов, оценить конкурентоспособность, финансовое состояние, непрерывность деятельности, выявить резервы производства и продаж, принять обоснованные эффективные управленческие решения. Комплексный экономический анализ часто называют управленческим анализом, однако в таком случае он рассматривается в отрыве от финансового анализа. Наиболее верно определение его как совокупности управленческого и финансового анализа. Поэтому основным источником информации для комплексного анализа служат как управленческая, так и финансовая отчетность. При проведении комплексного анализа следует привлекать также информацию по инвестициям, инновациям, маркетингу, продвижению продукции, веб-аналитике информации с интернет-площадок организации и другим статистическим материалам. Объектом комплексного экономического анализа является деятельность хозяйствующего субъекта как совокупность производственных и социальных отношений, складывающихся под воздействием объективных и субъективных факторов и получивших отражение через систему экономической информации. Предметом комплексного анализа деятельности экономического субъекта является аналитическое обеспечение в целях принятия его пользователями обоснованных управленческих решений. Цель комплексного анализа предпринимательской деятельности заключается в аналитическом обеспечении принятия пользователями внутренней и внешней отчетности экономического субъекта научно-обоснованных предпринимательских решений, опирающихся на резервы увеличения чистой прибыли. К задачам комплексного экономического анализа относятся: оценка финансово-хозяйственного состояния; выявление факторов и причин действующего финансового положения; выявление резервов увеличения чистой прибыли; формирование отчета по комплексному экономическому анализу; подготовка управленческих предпринимательских решений по вопросам внутрифирменного контроля, стратегического планирования, бюджетирования, маркетинга и позиционирования организации.
В качестве информационной базы комплексного анализа предпринимательской деятельности может служить любая информация, способствующая выявлению резервов увеличения чистой прибыли исследуемого экономического субъекта, в том числе материалы управленческого, налогового и финансового учета; информация внутренней и внешней отчетности; документация по планированию инвестиций и источников их финансирования, в частности норм и смет бюджетов; статистическая информация; материалы веб- аналитики и SMM-продвижения; официальные документы — законы, указы президента, постановления кабинета министров, приказы вышестоящих органов управления; приказы и распоряжения руководителей организации; хозяйственно-правовые документы — договоры, соглашения; решения общих собраний коллектива; материалы изучения передового опыта; техническая и технологическая документация; акты ревизий и проверок; материалы специальных исследований состояния производства на отдельных рабочих местах: хронометражи, фотографии; устная информация, полученная в ходе встреч с членами коллектива или представителями других организаций.
В процессе экономического анализа часто применяются понятия «ресурсы», «факторы», «резервы» (табл. 1.1).
Таблица 1.1
Основные термины комплексного экономического анализа

	Термины
	Определения

	

Ресурсы
	То, чем располагает организация для осуществления предпринимательской деятельности. Основными ресурсами, в наибольшей степени значимыми для бизнеса организации, являются: 1) капитал;
2) трудовые ресурсы; 3) сырье; 4) технология; 5) информация. Трудовые ресурсы — способности, умения и навыки, которые работники используют в интересах организации за заработную плату

	

Факторы
	Движущими силами, позитивно или негативно влияющими на экономические показатели бизнеса организации являются: увеличение спроса на продукцию; производство уникальной товар- ной продукции; снижение себестоимости единицы продукции; выход на рынок или уход с него крупных компаний

	
Резервы
	Выявленные, но еще не использованные, возможности количественного и качественного роста экономических показателей (разрыв между достигнутым и возможным уровнями использования ресурсов, исходя из накопленного потенциала организации)



Традиционный комплексный анализ включает ряд этапов: анализ ресурсов, где исследуются вопросы, связанные с номенклатурой применяемых ресурсов, их количеством, ассортиментом, способами использования и поиском более рациональных заменителей; анализ состояния организации и управления на предприятиях — рационализация и эффективное управление производством; анализ готовой продукции — качество продукции и система управления им, инновационные процессы и их влияние на результаты бизнеса; анализ конечных результатов — прибыль; чистая прибыль; показатели рентабельности. На любом из перечисленных этапов комплексный управленческий анализ выполняет две функции: 
• информационно-образующую: формирующуюся на базе учета, статистики и контроля, необходимые для управления сведения; 
• обоснование управленческих решений: позволяющее увязать цель, на достижение которой направлено управленческого решение с факторами и условиями ее достижения. Основным стержнем комплексного анализа является изучение причинно-следственных связей в деятельности экономического субъекта, поэтому по его окончании рекомендуется составить подробный отчет по проделанной работе, включив в его заключительную часть следующие обязательные элементы: выводы; рекомендации по использованию резервов увеличения чистой прибыли организации; расчет эффекта, ожидаемого от осуществления рекомендуемых мер. Методика комплексного экономического анализа предусматривает: формулировку целей и задач исследования; обозначение совокупности показателей, подлежащих исследованию; определение источников информации и способов ее получения; установку периодичности и последовательности проведения анализа; назначение лиц, ответственных за качество комплексного экономического анализа и распределение обязанностей между его исполнителями; порядок оформления результатов аналитических процедур в отчете по комплексному анализу; принятие управленческих решений на основе отчета по проведенному комплексному анализу и внесение соответствующих изменений в бюджетирование, стратегические планы, производственную и социальную политику организации. Комплексный экономический анализ должен проводиться не только на уровне отраслей, акционерных обществ, средних и малых организаций и индивидуальных предпринимательств, но и на федеральном уровне с последующей разработкой примерных планов развития национальной экономики, как на среднюю, так и на долгосрочную перспективу (т.е. на три, пять, 15–20 лет).
Национальная экономика представляет собой сложную систему, включающую совокупность систем, представленных экономикой отдельных экономических субъектов. Структура национальной экономики представляет собой строение экономики, соотношение ее подсистем и звеньев, пропорции и взаимосвязи между ними. К числу основных условных структурных единиц национальной экономики относятся: сферы, комплексы, отрасли, экономические субъекты, на которые она условно расчленена в целях более эффективного управления ею (табл. 1.2).
Таблица 1.2
Основные структурные единицы национальной экономики

	Структура национальной экономики
	
Краткая характеристика

	

Сфера
	Результат общего разделения труда, представляющий собой определенную часть экономического субъекта, функционирующую по каким-либо признакам, например, производственную, коммерческую, финансовую и управленческую сферы национальной экономики

	
Комплексы
	Совокупность организаций, объединенных по каким-либо признакам, например, по признаку: используемого сырья; готовой продукции; применяемых в производстве технологий

	


Отрасль
	Результат частного разделения труда, представляющий собой совокупность субъектов хозяйственной деятельности, независимо от их ведомственной принадлежности, форм собственности, разрабатывающих или производящих продукцию (оказывающих услуги) определенных видов, которые имеют однородное потребительское или функциональное назначение

	



Экономиче- ские субъекты
	Народное хозяйство, отрасли народного хозяйства, корпорации, акционерные общества, организации и их структурные подразделения, фермерские хозяйства, индивидуальные предприниматели.
Дисциплина «Комплексный анализ» изучает в основном деятельность организации как основного звена рыночной экономики и основополагающего элемента национальной экономики — самостоятельного, организационно-обособленного хозяйствующего субъекта с правами юридического лица, который производит и сбывает товары, выполняет работы или оказывает услуги



Анализ организационно-правовой формы и производственно-организационной структуры экономического субъекта. На величину показателей конечных финансовых результатов деятельности хозяйствующих субъектов в значительной степени влияет их организационно-правовая и экономическая форма. Для хозяйствующих субъектов характерны: производственно-технологическое единство (наличие единого плана по всем его подразделениям, специализация на производстве однопрофильной продукции, совместное пользование имуществом); организационно-управленческое единство (согласованное управление процессом во времени во всех структурных подразделениях и координация всех сфер деятельности); экономическое единство (наличие единой цели деятельности, единого финансового плана, общих принципов стимулирования работников). Прежде чем приступить к комплексному экономическому анализу деятельности хозяйствующего субъекта, необходимо уточнить цель его деятельности. В основном главной целью функционирования и результатом деятельности коммерческой организации является прибыль, а точнее — чистая прибыль. Организация может быть образована в виде одной из организационно-правовых форм, имеющей свои особенности функционирования, определенные достоинства и недостатки. В России основными организационно-правовыми формами коммерческих организаций — юридических лиц являются: хозяйственные общества (открытые или закрытые акционерные общества); хозяйственные товарищества (полные и коммандитные); общества с ограниченной ответственностью; производственные кооперативы; общества с дополнительной ответственностью; государственные и муниципальные унитарные предприятия: на праве хозяйственного ведения и на праве оперативного управления. Наибольшее распространение получили следующие организационно-экономические формы: концерны; ассоциации; консорциумы; синдикаты; картели; финансово-промышленные группы. Производственной структурой экономического субъекта принято называть его расчленение на производственные подразделения (цеха, участки, службы), принципы их построения, взаимной связи и размещения. Различают три типа производственной структуры: предметный; технологический; смешанный (табл. 1.3).
Под организационной структурой экономического субъекта понимается состав и соподчиненность подразделений его управления. Существует три основных типа организационной структуры: линейная (иерархическая); функциональная; линейно-функциональная (смешанная) (см. табл. 1.3).
Таблица 1.3
Типы производственной и организационной структур организации

	Тип
	Краткая характеристика

	Производственная структура

	


Предметный
	Построение подразделений по типу цепи, последовательное перемещение труда по производственному процессу. В основе создания цехов таких организаций лежит предметный признак, когда цеха специализируются на изготовлении определенной ограниченной номенклатуры изделий, узлов или деталей, применяя при этом самые различные в техно- логическом отношении процессы и используя разнообразное оборудование

	
Технологиче- ский
	В основу создания цехов положен технологический принцип, когда цеха выполняют комплекс однородных технологических операций по изготовлению или обработке самых раз- личных деталей для всех изделий организации

	Смешанный
	Часть производственной структуры строится по предметному признаку, а часть — по технологическому

	Организационная структура

	Линейная
	Все распоряжения идут сверху вниз от линейного руководителя

	
Функциональ- ная
	Создаются функциональные службы, которые все линейно подчиняются руководителю, но вправе отдавать команды исполнителям. При этом наблюдается множественность связей между различными подразделениями

	
Линейно- функциональ- ная (смешан- ная)
	Линейный персонал организации (директор, начальники цехов, начальники участков) имеет в своем подчинении ряд функциональных органов, каждый из которых по своей функции разрабатывает проект решения соответствующей
задачи. После утверждения линейным руководителем такой
проект является обязательным для соответствующего исполнителя (функциональные органы не отдают команд)



Организация производства предполагает прежде всего, что его процесс будет осуществляться непрерывно и требует для этого: освоения новой продукции; создания системы управления качеством продукции; обеспечения бесперебойной поставки сырья и материалов; организацию сбыта продукции; организацию рационального процесса производства. Производственный процесс как основа деятельности организации представляет собой совокупность взаимосвязанных основных, вспомогательных и обслуживающих процессов труда, направленных на изготовление продукции, выполнение работ или оказание услуг. Различают такие виды производственного процесса, как: основной (состоит из заготовительной, обработочной и сборочной стадии); вспомогательный (ремонт оборудования, зданий, сооружений, изготовление и ремонт технологической оснастки, производство и передачу энергии всех видов); обслуживающий (связан с обслуживанием основных и вспомогательных процессов, например, складские работы, контроль). Поэтому производственная структура коммерческих организаций носит разнообразный характер и в значительной степени зависит от таких факторов, как специализация организации, размеры производства, особенности технологии ведения бизнеса и других факторов, что вносит разнообразие в методику комплексного анализа их финансово-хозяйственной деятельности. 
Различают три основных типа организации производства (классификационных категорий производства, выделяемых по признакам широты номенклатуры, стабильности объема выпуска продукции и специализации рабочих мест): 
• индивидуальный (единичный) (предполагает штучный выпуск продукции, характерен, к примеру, для заводов тяжелого машиностроения, судостроения, а также когда на предприятии выпускается неустойчивая номенклатура изделий единицами или мелкими партиями на универсальном оборудовании, например в ателье индивидуального пошива); 
• серийный (предполагает одновременное изготовление продукции широкой номенклатуры сериями, т.е. программу производства предусматривающего выпуск каждого изделия в небольшом количестве — организации серийного производства, запускаемого партиями и требующего специализированного оборудования);
· массовый (поточный) (предполагает ограниченную номенклатуру изделий, выпускаемых в больших количествах, характеризуется непрерывностью и относительно длительным периодом изготовления). В качестве основного звена поточного производства выступает поточная линия: группа рабочих мест, предназначенных для выполнения закрепленных за ними операций, расположенных по ходу технологического процесса.
При любой производственной и организационной структуре экономический субъект должен стремиться к соблюдению принципов рациональной организации  производства,  выполнение  которых в совокупности способствует сокращению длительности производственного цикла, повышению эффективности использования производственных мощностей, сокращению простоев оборудования, снижению транспортных затрат и себестоимости продукции, а также потребности в оборотных средствах. Основными принципами рациональной организации производства являются: прямоточность, параллельность, непрерывность, ритмичность и равномерность, специализация процесса (табл. 1.4).
Таблица 1.4
Принципы рациональной организации производства

	Принцип
	Краткая характеристика

	

Прямоточность
	Перемещение продуктов труда по прямой линии без возвратно-поступательных и зигзагообразных перемещений. Экономическое значение данного принципа заключается в сокращении длительности производственного цикла и снижении затрат на выполнение транспортных операций

	
Параллель- ность
	Параллельное, одновременное выполнение отдельных частей производственного процесса на всех рабочих местах, позволяющее сократить время от запуска материала до вы- пуска готовой продукции, способствуя снижению капитальных затрат и экономии оборотных средств

	Непрерыв- ность
	Сведение к минимуму различных перерывов в работе за счет обеспечения лучшего использования производственной мощности и сокращения длительности производственного цикла

	
Ритмичность и равномерность
	Периодичность повторения производственного процесса строго через определенные интервалы времени на всех его стадиях и операциях, способствующего сокращению простоев оборудования, повышению производительности труда и снижению себестоимости продукции

	Специализа- ция процесса
	Сокращение количества наименований работ, операций на каждом рабочем месте, что повышает эффективность деятельности организации в целом



На специфику методики комплексного анализа влияет также порядок организации общественного производства, который может быть представлен в форме: концентрации производства, специализации и кооперирования и комбинирования производства на предприятии (табл. 1.5).
Таблица 1.5
Формы организации общественного производства

	Формы
	Краткая характеристика

	






Концентрация производства
	Сосредоточение производства продукции на крупных пред- приятиях. К показателям, характеризующим степень концентрации производства на предприятии, относятся: годовой объем производимой продукции; удельный вес выпускаемой продукции в общем объеме выпуска аналогичной продукции в стране или регионе; среднегодовая численность работни- ков; среднегодовая стоимость основных производственных фондов.
Преимуществами концентрации производства являются: крупный капитал, сосредоточенный в рамках одной организации; возможность проводить научные исследования и применять высокие технологии; низкая себестоимость выпускаемой продукции. К недостаткам концентрации производства относятся: большие капиталовложения для создания концентрированных производств; неспособность к быстрой перестройке производства на выпуск новой продукции; дли- тельные сроки создания таких производств; высокие транс- портные расходы

	







Специализа-ция и кооперирование
	Концентрирование изготовления однородной, однотипной продукции на одном предприятии с применением массово- поточного производства, основанного на инновационных технологиях и высокой производительности труда.
Перед началом проведения комплексного анализа важно уточнить специализацию организации и ее формы. Предметная специализация означает выпуск организацией в больших масштабах определенного вида продукции (на- пример, холодильников); подетальная специализация — выпуск деталей и узлов, которые поставляются затем на предприятия с предметной специализацией (например, производство подшипников); технологическая — специализацию на производстве технологически однородных работ (например, литейное производство); функциональная — специализация на выполнении конкретных инфраструктурных функций (например, транспортных услуг).
Кооперирование — форма длительных, рациональных производственных связей, которые возникают в результате общественного разделения труда и устанавливаются между специализированными предприятиями в процессе производства продукции. Различают отраслевое и межотраслевое
кооперирование производства

	

Комбинирова- ние производ- ства
	Технологическое сочетание взаимосвязанных разнородных производств одной или нескольких отраслей промышленности в рамках одного предприятия — комбината. Комбинированные производства, сочетающие в определенной степени две или три формы комбинирования, обеспечивают в совокупности высокую производительность труда (за счет высокой концентрации и специализации), экономию транспортных расходов, сырья, материалов, энергии и топлива



Анализ управления производством проводится с целью выявления возможностей повышения его качества и эффективности.
В качестве показателей эффективности по организации в целом и по центрам ее ответственности могут выступать: объем продаж, стоимость основных производственных средств, численность персонала, заработная плата работников, прибыль отчетного года; чистая прибыль в расчете на одного работника управления; доля затрат на управление в себестоимости реализованной продукции.
В цехах основного производства показателем уровня организации служит численность рабочих в расчете на одного мастера, бригадира (в сопоставлении с нормативом или показателем аналогичных производств).
Анализ уровня организации управления позволяет оценить и разработать мероприятия, обеспечивающие: организацию коммерческой деятельности экономического субъекта (распределение прибыли; бюджетирование; систему оплаты труда); социальное развитие коллектива; рациональное природопользование и охрану окружающей среды; достоверность и своевременность представления отчетности организации. При оценке эффективности управленческого труда необходимо выяснить: является ли данная работа результативной, влияет ли она на процесс производства и продаж продукции; рационально ли она организована; возможна ли минимизация затрат на управление.
Комплексный экономический анализ деятельности хозяйствующих субъектов опирается на множество экономических показателей, которые можно представить в виде определенной системы (табл. 1.6).
Таблица 1.6
Система показателей комплексного экономического анализа

	Группы
	Краткая характеристика

	
По содержа- нию
	Делятся на: количественные (связаны с измерением общей величины совокупности объектов: объем произведенной продукции, численность работников); качественные (показывают существенные особенности и свойства исследуемых объектов: урожайность, себестоимость, чистая прибыль)

	

По отрасли
	Различают группы показателей, используемые при анализе деятельности организаций: во всех отраслях национальной экономики (общие: валовой продукции, себестоимости, прибыли); только в отдельных отраслях экономики (специфические: жирность молока, сортность)

	



По степени синтеза
	Делятся на: обобщающие (применяются для обобщенной характеристики сложных экономических явлений, напр. обобщающие показатели производительности труда: среднегодовая, среднедневная или часовая выработка продукции одним работником); частные (отражают отдельные стороны изучаемых явлений и процессов, например частные показатели производительности труда: затраты на количество продукции, произведенной за 1 ч); вспомогательные, или косвенные (более полно характеризуют тот или иной объект анализа, например количество рабочего времени, затраченное на единицу выполненных работ)

	


Аналитические показатели
	Различают: абсолютные (размеры социально-экономических явлений, выражаются в денежных, натуральных измерителях или через трудоемкость, подразделяются на натуральные, условно-натуральные и стоимостные); относительные (результат деления одного абсолютного показателя на другой и выражают соотношение между количественными характеристиками процессов и явлений, измеряются в процентах, коэффициентах или индексах)

	

Причинно- следственные
	Применяются при изучении причинно-следственных от- ношении и делятся на: факторные (определяют поведение результативного показателя и выступают в качестве причин изменения его величины); результативные (рассматриваются как результат воздействия одной или нескольких при- чин и выступают в качестве объекта исследования)

	
По способу формирования
	Различают: нормативные (нормы расхода сырья, нормы амортизации); плановые (показатели стратегического плана организации, бюджет продаж); учетные (показатели налогового учета); отчетные (данные бухгалтерской, налоговой, статистической отчетности)



Аналитик  должен  уметь  органически  увязать  между  собой в единой комплексной блок-схеме (системе) группы показателей, необходимых для проведения экономического анализа деятельности хозяйствующего субъекта.
Разработка единой комплексной блок-схемы групп показателей позволит заранее продумать план осуществления аналитических процедур, назначить лиц, ответственных за определенные участки экономического анализа, распределить время и ресурсы на его проведение, наметить порядок внутрифирменного  контроля  за  работой аналитиков и оценкой его результатов.
Стандартной блок-схемы для проведения экономического анализа не существует, ибо у каждого хозяйствующего субъекта свои специфические особенности, однако при ее разработке целесообразно ориентироваться на рекомендуемый шаблон блок-схемы экономического анализа организации, где все показатели сгруппированы в определенные блоки (разделы) (табл. 1.7).
Приведенная блок-схема полезна как аналитикам организаций, так и аудиторам. Внешнему аналитику или аудитору принципиально важно ознакомиться с организационно-правовой формой, производственно-организационной структурой хозяйствующего субъекта и его учредительными документами, прежде чем заключить договор с организацией-клиентом.
Диагностический экспресс-анализ финансовой отчетности организации, а также анализ инвестиций и источников их финансирования поможет внешним аналитикам сделать соответствующие экспресс-выводы, выявить участки, где наиболее востребовано проведение более глубоких аналитических процедур, определить объем предстоящих работ и окончательно решить вопрос о целесообразности заключения договора с организацией-клиентом.
Таблица 1.7
Блок-схема экономического анализа деятельности организации

	Разделы анализа
	Краткая характеристика

	
1
	Анализ организационно-правовой формы, производственно-организационной структуры хозяйствующего субъекта и его учредительных документов

	2
	Диагностический экспресс-анализ финансовой отчетности организации, анализ инвестиций и источников их финансирования

	3
	План комплексного экономического анализа (блок-схема)

	4
	План информационного обеспечения комплексного экономического анализа

	5
	План применения информационных технологий в экономическом анализе

	6
	Анализ показателей использования основных средств

	7
	Анализ показателей использования нематериальных активов

	8
	Анализ показателей использования материально-производственных запасов

	9
	Анализ показателей денежных потоков

	10
	Анализ показателей собственного капитала

	11
	Анализ показателей привлеченного капитала

	12
	Анализ показателей производства продукции

	13
	Анализ показателей себестоимости продукции

	14
	Анализ показателей трудовых ресурсов

	15
	Анализ показателей финансовых вложений

	16
	Анализ показателей финансовых результатов

	17
	Анализ показателей стратегии деятельности

	18
	Анализ показателей бизнес-планов

	19
	Анализ показателей ценовой политики организации

	20
	Анализ показателей рентабельности

	21
	Анализ показателей финансовой устойчивости организации

	
22
	Отчет ведущего аналитика (лица, ответственного за качественное и своевременное осуществление комплексного экономического анализа) по схеме: выводы; рекомендации; эффект, ожидаемый от рекомендуемых мер



В случае заключения договора в первую очередь важно составить план комплексного экономического анализа (блок-схему), решить вопрос об его информационном обеспечении и выборе соответствующих информационных технологий, способствующих обеспечению его высокого качества.
О результатах выполненного комплексного экономического анализа аналитик должен сообщить руководству организации (ее владельцам, годовому общему собранию акционеров) и сформировать отчет по комплексному экономическому анализу.

2. Анализ основных средств 

Цель анализа основных средств — оценка и выявление резервов повышения эффективности использования основных средств. Задачи анализа основных средств включают: формирование полной и достоверной информационной базы для анализа — пакета информации, связанной с поступлением, перемещением, выбытием, амортизацией, затратами по ремонту, инвентаризацией, переоценкой, реализацией, прочим выбытием, контролем за сохранностью и рациональным использованием основных средств; анализ динамики состава и структуры основных средств; анализ наличия и движения основных средств; анализ технического состояния основных средств; анализ амортизации основных средств; анализ использования производственной мощности организации; анализ использования оборудования; выявление резервов эффективного использования основных средств; формирование отчета по анализу основных средств. Источниками информации для комплексного анализа основных средств являются: управленческая, финансовая и налоговая отчетность; материалы внутреннего и внешнего аудита, проверок и ревизий; данные синтетического учета основных средств; данные аналитического учета основных средств (инвентарные карточки учета основных средств формы № ОС-6, ОС-8, ОС-9 и их опись в форме № 10; инвентарные списки формы № ОС-13); технические паспорта на основные средства; ведомость инвентаризации основных средств; акты о списании основных средств с баланса организации; отчет о движении основных средств; смета расходов; баланс исполнения сметы расходов. В комплексном анализе особо важное значение имеет исследование технической подготовки производства и создания необходимой производственной инфраструктуры организации, которые проявляются в оценке и выявлении резервов эффективного использования ее основных средств. По назначению основные средства делятся на производственные и непроизводственные (жилые дома, объекты культурно-бытового обслуживания, детские учреждения и т.д., которые не участвуют в процессе производства и не переносят своей стоимости на продукт, ибо он не создается).
К основным производственным фондам относят: здания; сооружения; передаточные устройства; машины и оборудование; транспортные средства; инструмент; производственный и хозяйственный инвентарь; продуктивный и рабочий скот; многолетние насаждения. Применяются четыре метода, или вида, денежной оценки основных производственных средств: 
• оценка по первоначальной стоимости (затраты на приобретение, перевозку, установку, монтаж или новое строительство объектов); 
• оценка по первоначальной стоимости за вычетом износа (остаточная первоначальная оценка) (часть первоначальной стоимости, которая осталась фиксированной в основных фондах после определенного периода их функционирования); 
• оценка по полной восстановительной стоимости (величина стоимости, которая устанавливается на момент переоценки, — стоимость воспроизводства основных фондов в первоначальном виде в современных условиях); 
• восстановительная стоимость за вычетом износа (оценка, отражающая износ основных фондов, но с учетом изменения условий их воспроизводства). 
Основные средства — это объекты материально-вещественного содержания, срок полезного использования которых составляет свыше 12 месяцев или они потребляются в операционном цикле, превышающем 12 месяцев, последующая перепродажа которых организацией не предполагается. Эти активы должны использоваться в производстве продукции, при выполнении работ и оказании услуг, для управленческих нужд организации либо для предоставления организацией за плату во временное владение и пользование или во временное пользование, быть способны приносить ей экономические выгоды (доход) в будущем. Организации в своей учетной политике могут закрепить, что к основным средствам относится имущество, используемое в качестве средств труда для производства товаров (выполнения работ, оказания услуг) или для управления организацией первоначальной стоимостью более 100 тыс. руб. К основным средствам относятся: здания, сооружения, рабочие и силовые машины и оборудование, измерительные и регулирующие приборы и устройства, вычислительная техника, транспортные средства, инструмент, производственный и хозяйственный инвентарь и принадлежности; рабочий, продуктивный и племенной скот, многолетние насаждения, внутрихозяйственные дороги и прочие соответствующие объекты В составе основных средств учитываются также земельные участки; объекты природопользования (вода, недра и другие природные ресурсы); капитальные вложения на коренное улучшение земель (осушительные, оросительные и другие мелиоративные работы); капитальные вложения в арендованные объекты основных средств. Перенос стоимости основных средств на себестоимость продукции отражается путем начисления амортизации. Время, в течение которого основные средства приносят экономические выгоды (доход) организации или служат выполнению целям ее создания, называется сроком их полезного использования. В организациях применяется единая типовая классификация основных средств, в соответствии с которой основные средства группируются по: отраслевому признаку (промышленность; сельское хозяйство; транспорт и др.); назначению (производственные основной деятельности; производственные других отраслей; непроизводственные); видам (здания; сооружения; рабочие и силовые машины и оборудование; измерительные и регулирующие приборы и устройства; вычислительная техника; транспортные средства; инструменты; производственный и хозяйственный инвентарь и принадлежности; рабочий, продуктивный и племенной скот; многолетние насаждения; внутрихозяйственные дороги и др.); принадлежности (собственные и арендованные); использованию (действующие; находящиеся в резерве). Подробный перечень основных средств и их группировка по классам отражены в Общероссийском классификаторе основных фондов (ОКОФ). Наименьшим элементом классификации выступает инвентарный объект. В целях бухгалтерского учета инвентарным объектом основных средств признается объект со всеми приспособлениями и принадлежностями или отдельный конструктивно обособленный предмет, предназначенный для выполнения определенных самостоятельных функций, или обособленный комплекс конструктивно сочлененных предметов, представляющих собой единое целое и предназначенный для выполнения определенной работы. 
Различают первоначальную, остаточную и восстановительную стоимость основных средств. 
Первоначальная стоимость основных средств — сумма фактически произведенных затрат по возведению или приобретению, включая уплаченные невозмещаемые налоги и сборы, затраты по доставке, монтажу, установке, пуску в эксплуатацию, проценты за кредит, предоставленный на период строительства и любые другие расходы, непосредственно связанные с приведением актива в рабочее состояние для его использования по назначению.
Остаточная стоимость основных средств определяется вычитанием из первоначальной стоимости (или восстановительной стоимости) накопленной суммы амортизации.
Восстановительная стоимость основных средств — это стоимость их воспроизводства на определенный период, которая устанавливается путем проведения переоценки. Организации вправе осуществлять переоценку на конец отчетного года с использованием индексации или прямого пересчета по документально подтвержденным рыночным ценам.
Текущая (восстановительная) стоимость объектов основных средств представляет собой сумму денежных средств, которая должна быть уплачена организацией на дату проведения переоценки в случае необходимости замены какого-либо объекта.
Текущая рыночная стоимость — эта сумма денежных средств, которая может быть получена в результате продажи указанного актива на дату принятия к бухгалтерскому учету.
Ликвидационная стоимость является стоимостью продажи объектов при банкротстве или ликвидации организации на основе свободного аукциона и открытой продажи объектов по текущей рыночной стоимости.
При обмене активами применяется термин справедливая стоимость — стоимость актива в сделке между хорошо осведомленными, желающими совершить такую сделку, независимыми друг от друга сторонами.
Переоценка объектов основных средств производится с целью определения их текущей (восстановительной) стоимости путем приведения первоначальной стоимости объектов основных средств в соответствие с их рыночными ценами и условиями воспроизводства на дату переоценки.
Направления анализа основных средств представлены в табл. 2.1.
Таблица 2.1
Основные направления анализа основных средств (ОС)

	Направления
	Краткая характеристика направления анализа

	
Анализ размера, динамики
и структуры ОС
	Анализ динамики ОС предполагает сравнение показателей наличия ОС на начало и на конец отчетного периода (месяца, квартала, года).
При анализе структуры ОС рассчитываются:
· удельный вес активной части ОС в общей их стоимости;
· удельный вес всех видов ОС в общей их стоимости
(здания, сооружения, транспортные средства и т.д.)


	



Анализ дви- жения ОС
	Движение ОС организации характеризуется следующими коэффициентами:
· Коэффициент обновления = Стоимость поступивших ОС за период / Стоимость ОС на конец периода;
· Срок обновления ОС = Стоимость ОС на начало периода / Стоимость поступивших ОС за период;
· Коэффициент интенсивности обновления ОС = Стоимость поступивших ОС за период / Стоимость выбывших ОС за период;
· Коэффициент выбытия = Стоимость выбывших ОС за период / Стоимость ОС на начало периода

	

Анализ тех- нического состояния ОС
	Техническое состояние ОС характеризуют следующие коэффициенты:
· Коэффициент износа = Сумма начисленной амортизации ОС / Первоначальная стоимость ОС;
· Коэффициент годности = 1 — Коэффициент износа;
· Коэффициент прироста ОС = (Стоимость вновь введенных ОС — Стоимость выбывших ОС) / Стоимость ОС на конец данного периода

	






Анализ эф- фективности использова- ния ОС
	Эффективность использования ОС характеризуют:
· Фондорентабельность = Прибыль от продажи продукции / Среднегодовая стоимость ОС;
· Фондоотдача = Стоимость произведенной продукции, на- пример, Выручка от продаж / Среднегодовая стоимость ОС;
· Фондоотдача активной части ОС = Стоимость произведенной продукции / Среднегодовая стоимость актив- ной части ОС;
· Фондоемкость = Среднегодовая стоимость ОС / Стоимость произведенной продукции;
· Фондовооруженность = Среднегодовая стоимость ОС /
/ Численность рабочих;
· Относительная экономия ОС = Среднегодовая стоимость ОС отчетного периода – Среднегодовая стоимость ОС базисного периода  Индекс объема выпуска продукции.
В процессе анализа оцениваются: динамика перечисленных показателей; выполнение плана по их уровню; проводятся межхозяйственные сравнения; изучаются факторы, повлиявшие на изменение их величины, например, изменение стоимости машин и оборудования; изменение времени работы или выработки машин и оборудования

	
Анализ ис- пользования производ- ственной мощности организации
	Производственная мощность организации — это максимально возможный выпуск продукции при существующем объеме производственных ресурсов и достигнутом уровне техники, технологии и организации производства. Степень использования производственных мощностей характеризуется следующими коэффициентами:
· Коэффициент использования мощности = Фактический (плановый) годовой объем производства продукции / Среднегодовая производственная мощность организации;

	

Анализ ис- пользования производ- ственной мощности организации
	· Коэффициент интенсивной загрузки мощности = Среднесуточный выпуск продукции / Среднесуточная производственная мощность организации;
· Коэффициент экстенсивной загрузки мощности = Фактический (плановый) фонд рабочего времени / Календарный фонд рабочего времени;
· Коэффициент интегральной нагрузки = Коэффициент экстенсивной загрузки × Коэффициент интенсивной загрузки.
Изучается динамика перечисленных показателей, выполнение плана по их уровню и причины их изменения

	




Анализ ис- пользования оборудова- ния
	Характеризуется степень привлечения оборудования в производство с помощью следующих показателей:
· Коэффициент использования парка наличного оборудования = Количество используемого оборудования /
/ Количество наличного оборудования;
· Коэффициент использования парка установленного оборудования = Количество используемого оборудования / Количество установленного оборудования;
Резервы роста объема продукции за счет улучшения использования оборудования:
· ввод в действие неустановленного оборудования;
· увеличение коэффициента сменности;
· устранение причин сверхплановых внутрисменных потерь машинного времени;
· реализация излишнего оборудования




Особого внимания аналитиков заслуживают анализ размера, динамики и структуры основных средств, занимающих весомую долю в составе долгосрочных активов организации. Удельный вес основных средств может изменяться и вследствие воздействия внешних факторов.
Следовательно, важно детально проанализировать изменение абсолютных показателей за отчетный период, отражающее движение основных средств, изучить технический уровень основных средств, а также степень их физического, морального износа и производительность.
В этих целях рассчитываются коэффициент обновления, характеризующий удельный вес новых фондов в общей их стоимости на конец года, коэффициент интенсивности обновления, коэффициент прироста, коэффициент выбытия, коэффициент годности, коэффициент износа и срок обновления основных средств.
В процессе анализа оценку наличия и движения основных средств по классификационным группам можно составить по данным раздела «Амортизируемое имущество» рекомендуемой Приложением к бухгалтерскому балансу (табл. 2.2).
Как видно из табл. 2.2, в анализируемой организации в отчетном периоде уменьшилась обеспеченность основными средствами, что ставит под сомнение правильность экономической политики, проводимой ею для повышения эффективности их использования. Конечная эффективность использования основных средств характеризуется показателями фондоотдачи, фондоотдачи активной части основных средств, фондоемкости, фондорентабельности, относительной экономии основных средств и фондовооруженности.
Таблица 2.2
Анализ наличия и движения основных средств, тыс. руб.

	

Показатель
	
Остаток на на- чало года
	
По- сту- пи- ло
	

Вы- было
	
Оста- ток на конец года
	Изменение

	
	
	
	
	
	
абсо- лют- ное
	от- носи- тель- ное,
%

	Земельные участки
	–
	–
	–
	–
	–
	–

	Здания
	109 083
	–
	–
	109 083
	–
	100,0

	Сооружения
	29 477
	–
	1268
	28 209
	–1268
	95,7

	Машины и оборудование
	59 487
	449
	2319
	57 617
	–1870
	96, 9

	Транспортные средства
	19 097
	533
	22
	19 608
	511
	102,7

	Производственный и хо- зяйственный инвентарь
	167
	–
	–
	167
	–
	100,0

	Рабочий скот
	–
	–
	–
	–
	–
	–

	Продуктивный скот
	–
	–
	–
	–
	–
	–

	Многолетние насаждения
	4
	–
	–
	4
	–
	100,0

	Другие виды основных средств
	990
	–
	512
	478
	–512
	48,3

	Итого (сумма строк)
	218 305
	982
	4121
	215 166
	–3139
	98,6



При расчете общего показателя фондоотдачи в стоимости основных средств учитываются собственные и арендуемые средства, за исключением основных средств, находящихся на консервации, или в резерве, а также сданных в аренду другим организациям. Использование основных средств признается эффективным, если относительный прирост физического объема продукции или прибыли превышает относительный прирост стоимости основных средств за анализируемый период. Рост фондоотдачи ведет к относительной экономии производственных основных средств и увеличению объема выпускаемой продукции.
В ходе анализа следует выявить наличие лишних основных средств (машин, оборудования, зданий и сооружений), определить пути наиболее эффективного их использования, передачи в аренду или реализации. Следует оценить показатели сменности использования имеющейся техники и оборудования и принять соответствующие меры по их повышению.
Необходимо проанализировать показатели использования производственной мощности организации: коэффициент использования мощности, коэффициент интенсивной загрузки мощности, коэффициент экстенсивной загрузки мощности, коэффициент интегральной нагрузки, — изучить динамику перечисленных показателей, выполнение плана по их уровню или причин его невыполнения. Особое внимание необходимо уделять анализу использования имеющегося в исследуемой организации оборудования, характеризуемого степенью привлечения оборудования в производственные процессы с помощью показателей: коэффициент использования парка наличного оборудования и коэффициента использования парка установленного оборудования.
Резервами роста объема продукции за счет улучшения использования оборудования могут служить: ввод в действие неустановленного оборудования; увеличение коэффициента сменности; устранение причин сверхплановых внутрисменных потерь машинного времени; продажа излишнего оборудования.
Основные средства являются частью основных фондов, которые должны находиться всегда в рабочем состоянии, а, следовательно, постоянно  возобновляться  или  обновляться,  т.е.  воспроизводиться. Различают простое и расширенное воспроизводство основных фондов. Под расширенным воспроизводством понимают: новое строительство, расширение действующих предприятий, их реконструкцию, техническое перевооружение, а также модернизацию оборудования. Под простым воспроизводством подразумевают замену устаревшего средства труда и капитальный ремонт. Аналитику следует изучить, какие способы износа применяются для воспроизводства основных средств организации, по какой формуле определяется их износ (табл. 2.3).
Таблица 2.3
Показатели, характеризующие износ основных средств

	Виды износа
	Формула
	Характеристика износа

	


Физический износ
	И =  Тф     × 100% ,
Тн
где ТФ — фактический срок использования оборудования; ТН — нормативный срок ис- пользования (по паспорту)
	Механическое изнашивание основных фондов, связанное с постоянной утратой ими части первоначальной стоимости. Доля физического из- носа рассчитывается исходя из паспортного срока службы основных фондов и срока их фактического использования

	


Моральный износ перво- го вида
	И1= Ф1– Ф2    × 100%,
Ф1
где И1 — относительная величина морального износа первого вида;
Ф1 — первоначальная стоимость средств труда;
Ф2 — восстановительная стоимость основных фондов
	

Заключается в уменьшении стоимости основных средств из-за удешевления их воспроизводства в современных условиях

	


Моральный износ второ- го вида
	В = Вс –Пу    × 100%,
у	Пс
где Вс, Ву — восстановитель- ная стоимость современной и устаревшей машины;
Пс, Пу — производительность современной и устаревшей машины
	

Обусловливается созданием и внедрением в производство более совершенных и экономичных основных фондов

	
Социально- экономиче- ский износ
	

–
	Проявляется вследствие изменения социальных характеристик средств и условий труда и их негативного воздействия на окружающую среду



Особого внимания требует анализ денежного выражения износа производственных основных средств, т.е. их амортизации (механизма переноса части их стоимости на производимую продукцию и восполнение понесенных затрат на их приобретение за амортизационный период).
Нормы амортизации устанавливаются в расчете на год в виде процентов от стоимости основных фондов (на основе расчета амортизационного периода — времени, за которое данный объект основных фондов должен себя полностью окупить или восстановить).
Зная амортизационный период, рассчитывают норму амортизации:

НА = Сп –Л  × 100% ,С ×Т

п	А


или

НА = Сп –Л+ Д  ×100%,
п	АС ×Т


где НА — годовая норма амортизации;
Сп — стоимость приобретения основных фондов или первоначальная стоимость;
ТА — срок службы объекта;
Л — ликвидационная стоимость (то, что можно выручить при ликвидации основных фондов); Д — стоимость демонтажа.
Годовая сумма амортизационных отчислений определяется по формуле:
А = Сс×   НА	 ,100%

где Сс — среднегодовая стоимость основных фондов в руб.;
Сс = С1   ×  Сввод  × n  – Свыб × (12 – n) ,12	12


где С1 — стоимость основных фондов на начало года;
n — количество полных месяцев функционирования фондов в течение года после их ввода в эксплуатацию; (12 – n) — количество полных месяцев, оставшихся до конца года после выбытия основных средств.
Аналитик должен определить, каким способом производится начисление амортизации основных  средств  организации.  
Различают четыре способа начисления амортизации: линейный способ; способ уменьшаемого остатка; способ списания стоимости по сумме чисел лет полезного использования; способ списания стоимости пропорционально объему продукции (работ) (табл. 2.4).
Таблица 2.4
Способы начисления амортизации основных средств

	Способы
	Краткая характеристика

	


















Линейный способ
	При линейном способе годовая сумма амортизационных отчислений определяется исходя из первоначальной стоимости или текущей (восстановительной) стоимости (в случае проведения переоценки) объекта основных средств и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования этого объекта.
Срок полезного использования объектов определяется организацией самостоятельно при принятии объекта к бухгалтерскому учету.
Определение срока полезного использования объекта основных средств производится исходя из: ожидаемого срока использования этого объекта в соответствии с ожидаемой производительностью или мощностью; ожидаемого физического износа, зависящего от режима эксплуатации (количества смен), естественных условий и влияния агрессивной среды, системы проведения ремонта; нормативно-правовых и других ограничений использования этого объекта (например, срок аренды).
В случаях улучшения (повышения) первоначально принятых нормативных показателей функционирования объекта основных средств в результате проведенной реконструкции или модернизации, организацией пересматривается срок полезного использования по этому объекту.
Линейный способ применяется для активов, у которых главным фактором, ограничивающим срок их службы, является время использования и относительно постоянный объем периодически выполняемых работ. К ним относятся многие здания, сооружения, машины, механизмы, оборудование, мебель. Этот способ заключается в том, что ежемесячные амортизационные отчисления являются одинаковыми в течение всего срока службы (полезного использования) и не зависящими от объема реализуемых товаров. Годовая норма амортизационных отчислений в нем определяется по срокам полезного использования объектов. Если известен срок полезного использования, то годовая норма амортизации (Нг) в линейном способе может быть вычислена по формуле:
Нг = 100% / Т,
где Т — срок полезного использования объекта.
Пример. Стоимость объекта основных средств 480 000 руб. В соответствии с классификацией основных средств, включаемых в амортизационные группы, утвержденной Постановлением № 1, объект отнесен к третьей амортизационной группе
со сроком полезного использования свыше 3 до 5 лет включительно. Срок полезного использования установлен 5 лет. Годовая норма амортизации 20% (100% / 5 лет), ежегодная сумма амортизационных отчислений 96 000 руб. (480 000 × 20 / 100),
ежемесячная сумма амортизации 8000 руб. (96 000 / 12)


	











Способ списа- ния стоимости по сумме чи- сел лет срока полезного ис- пользования
	При данном способе годовая норма амортизации определяется исходя из первоначальной стоимости объекта основных средств и годового соотношения, где в числителе — число лет, остающихся до конца срока службы объекта, а в знаменателе — сумма чисел лет срока полезного использования объекта.
Характеризуется тем, что годовая норма амортизации определяется исходя из первоначальной стоимости объекта основных средств и годового соотношения, где в числителе — число лет, остающихся до конца срока службы объекта, а в знаменателе — сумма чисел лет срока полезного использования объекта:
Нг = Нч : Т,
где Нг — годовая норма амортизации;
Нч — число лет, остающихся до конца срока службы объекта; Т — сумма чисел лет срока полезного использования объекта. Пример. Стоимость основного средства 480 000 руб. Срок
полезного использования 5 лет. Сумма чисел лет полезного использования составит 1 + 2 + 3 + 4 + 5 = 15.
В первый год эксплуатации коэффициент соотношения составит 5/ , сумма начисленной амортизации — 160 000 руб.
15
(480 000 × 5/ ).
15
Во второй год эксплуатации коэффициент соотношения
будет равен 4/ , сумма начисленной амортизации —
15
128 000 руб. (480 000 × 4/ ).
15
В третий год эксплуатации коэффициент соотношения
составит 3/ , сумма начисленной амортизации — 96 000 руб.
15
(480 000 × 3/ ).
15
В четвертый год эксплуатации коэффициент соотношения
достигнет 2/ , сумма начисленной амортизации — 64 000 руб.
15
(480 000 × 2/ ).
15
В последний, пятый год эксплуатации коэффициент соотношения
составит 1/ , сумма начисленной амортизации — 32 000 руб.
15
(480 000 × 1/ ).
15

	



Способ списа- ния стоимости пропорцио- нально объ- ему продукции (работ)
	При способе списания стоимости основного средства пропорционально объему продукции (работ, услуг) начисление амортизационных отчислений производится исходя из натурального показателя объема продукции (работ) в отчетном периоде и соотношения первоначальной стоимости объекта основных средств и предполагаемого объема продукции (работ) за весь срок полезного использования объекта основных средств.
Применяется для активов, у которых определяющим фактором износа является периодичность их использования. Это относится ко многим транспортным средствам, например автомобилям, погрузчикам, упаковочным машинам, износ которых зависит от величины пробега, объема погрузки или количества упакованного товара. Для таких основных средств вычисляется величина амортизации на единицу пробега, тонну погрузки, упаковку товаров.


	

















Способ списа- ния стоимости пропорцио- нально объ- ему продукции (работ)
	Для данного способа можно рассматривать два варианта:
1) когда устанавливается годовая норма амортизации по планируемому годовому объему выполненных работ, а среднемесячная сумма начисляется одинаковой; 2) когда рассчитывается ежемесячная норма амортизации, исходя из планируемого конкретного месячного объема выполненных работ. И в том и в другом случае объемы выполняемых работ в текущем периоде увязываются с полной программой деятельности агрегата (механизма), утвержденной на весь срок полезного использования. В первом варианте для определения еже- месячной суммы амортизации объектов основных средств используется формула:
Нг = Не × Кег,
где Нг — норма амортизации на единицу выполненных работ, объем реализованного товара (в %);
Кег — расчетное количество предполагаемого годового объема выполненных работ (реализованного товара).
Процентная норма амортизации основного средства на единицу выполненных работ (реализованного товара) определяется по общему количеству предполагаемого объема работ (реализации товара) за весь срок полезного использования объекта:
Не =100% / Ке,
где Ке — расчетное количество предполагаемого общего объема выполненных работ (реализации товара) за весь срок полезного использования основного средства.
Во втором варианте рассчитывается ежемесячная норма амортизации в соответствии с месячной программой выполненных работ (реализации товара) по формуле:
Нм = Не × Кем,
где Нм — месячная норма амортизации на месячную про- грамму выполненных работ или реализации товара (в %); Кем — расчетное количество предполагаемого месячного объема выполненных работ или реализации товара.
Ежемесячная сумма амортизационных отчислений по основным средствам определяется по формуле:
Сам = (БС × Нм) / 100%.
Например, упаковочная машина (код 142923501) может работать не по времени, а по количеству упакованного товара, что делает целесообразным использование данного метода амортизации.
Пример. Стоимость автомобиля 130 000 руб., предполагаемый пробег автомобиля 860 000 км. В отчетном периоде про- бег автомобиля составил 16 000 км, сумма амортизации за этот период составит 2418,60 руб. (16 000 км × (130 000 руб. /
/ 860 000 км)). Сумма амортизации за весь период пробега 130 000 руб. (860 000 км × 130 000 руб. / 860 000 км)

	Способ уменьшаемого остатка
	Способ уменьшаемого остатка для определения срока полезного использования устанавливают в том случае, когда эффективность использования объекта основных средств с каждым последующим годом уменьшается. Годовая сумма амортизационных отчислений определяется исходя из остаточной стоимости объекта основных средств на начало отчетного года и нормы амортизации, исчисленной на основе срока полезного использования этого объекта и коэффициента не выше 3, установленного организацией. Коэффициент устанавливается организацией самостоятельно и его величина должна быть отражена в учетной политике организации. Характеризуется тем, что выбирается двойная ставка амортизации, которая применяется к остаточной стоимости объекта. Например, срок полезного использования компьютера стоимостью 32 000 руб., относящегося к третьей амортизационной группе и имеющей код 143010210 — 4 года. Тогда годовая норма амортизационных отчислений при равномерном способе составит 25%. В способе уменьшаемого остатка эта норма удваивается (50%) и применяется к остаточной на начало данного года стоимости объекта. Пример. Стоимость основного средства 840 000 руб. Срок полезного использования 5 лет. Коэффициент ускорения 2. Годовая норма амортизации 20%. Годовая норма амортизации с учетом коэффициента ускорения 40%. • В первый год эксплуатации: годовая сумма амортизационных отчислений будет определена исходя из первоначальной стоимости, сформированной при принятии к учету объекта основных средств, и составит 336 000 руб. (840 000 × 40% = 336 000). • Во второй год эксплуатации: амортизация будет определена исходя из остаточной стоимости объекта по окончании первого года эксплуатации и составит 201 600 руб. ((840 000 × 336 000) = 504 000 × 40%). • В третий год эксплуатации: амортизация будет определена исходя из остаточной стоимости объекта по окончании второго года эксплуатации и составит 120 960 руб. ((504 000 × 201 600) = 302 400 × 40%). • В четвертый год эксплуатации: амортизация будет определена исходя из остаточной стоимости объекта по окончании третьего года эксплуатации, составит 72 576 руб. ((302 400 — 120 960) = 181 440 × 40%). • В течение пятого года эксплуатации: Амортизация будет определена исходя из остаточной стоимости объекта по окончании четвертого года эксплуатации, составит 43 473,60 руб. ((181 440 — 72576) = 108 684 × 40%).

	Способ уменьшаемого остатка
	Накопленная в течение пяти лет амортизация составит 774 609,60 руб. Разница между первоначальной стоимостью объекта и суммой начисленной амортизации в сумме 65 390,40 руб. представляет собой ликвидационную стоимость объекта, которая не принимается во внимание при начислении амортизации по годам, кроме последнего года эксплуатации. В последний год эксплуатации амортизация исчисляется вычитанием из остаточной стоимости объекта на начало последнего года ликвидационной стоимости.






По объему и характеру производимых ремонтных работ различают капитальный и текущий ремонты основных средств. Они отличаются сложностью, объемом и сроками выполнения. Ремонты основных средств могут осуществляться хозяйственным способом, т.е. силами самой организации, или подрядным способом (силами сторонних организаций). Аналитик вправе потребовать от бухгалтерской службы информацию об объеме выполненного ремонта и его стоимости, а также оценить степень надежности проверок за использованием предназначенных для этого средств. Аналитику следует уточнить, какой из трех разрешенных к использованию нормативными документами вариантов учета затрат по ремонту основных средств применяется исследуемой организацией (табл. 2.5).
Таблица 2.5 
Варианты учета затрат по ремонту основных средств
	Варианты
	Краткая характеристика

	Первый вариант
	При первом варианте фактические расходы, связанные с проведением или оплатой работ по ремонту основных средств, организации могут относить прямо на счета издержек производства и обращения с кредита соответствующих материальных, денежных и расчетных счетов (10 «Материалы», 70 «Расчеты с персоналом по оплате труда» и др.). Организации с сезонным производством, могут создавать ремонтный фонд для накапливания средств на осуществление ремонтных работ. Для учета ремонтного фонда целесообразно открывать субсчет «Ремонтный фонд» по пассивному счету 96 «Резервы предстоящих расходов». Отчисления в ремонтный фонд оформляются следующей бухгалтерской записью: Д-т сч. 25 «Общепроизводственные расходы» (и других счетов производственных затрат) — К-т сч. 96 «Резервы предстоящих расходов». При наличии ремонтных мастерских операции по учету ремонта основных средств, осуществляемого хозяйственным способом, отражают, как правило, предварительно на активном синтетическом счете 23 «Вспомогательные производства». По дебету этого счета учитывают фактические затраты по проведенному капитальному и текущему ремонтам собственных основных средств, а с кредита счета фактическую себестоимость ремонтных работ списывают в зависимости от выбранного варианта учета расходов по ремонту на счета учета затрат на производство (20, 23, 25 и др.), на уменьшение создаваемого резерва на ремонтные работы (счет 96 «Резервы предстоящих расходов») или на счет 97 «Расходы будущих периодов». Сальдо по счету 23 показывает затраты по незаконченному капитальному или текущему ремонту основных средств

	Второй вариант
	При втором варианте организация создает резерв на осуществление ремонтных работ. Для учета созданного резерва целесообразно открывать субсчет «Резерв на ремонт основных средств» по пассивному счету 96 «Резервы предстоящих расходов». Отчисления в резерв оформляются следующей бухгалтерской записью: Д-т сч. 25 «Общепроизводственные расходы» (и других счетов производственных затрат) — К-т сч. 96 «Резервы предстоящих расходов». По окончании отчетного года затраты на ремонт основных средств должны быть списаны на издержки производства или обращения в сумме фактически произведенных затрат. В связи с этим сумму резерва, превышающую фактически произведенные затраты на ремонт, по окончании года сторнируют. При недостатке резервной суммы на величину недостатка либо составляют дополнительную проводку по начислениям в резерв, либо списывают указанную величину на издержки производства или обращения. Сальдо по субсчету «Резерв на ремонт основных средств» счета 96 «Резервы предстоящих расходов», как правило, должно соответствовать затратам по незаконченному ремонту сложных объектов

	Третий вариант
	При третьем варианте затраты по ремонту основных средств вначале учитывают по дебету счета 97 «Расходы будущих периодов» (с кредита материальных, расчетных и других счетов или счета 23), а с этого счета в течение года, как правило, равномерно списывают на счета издержек производства (обращения). Данный вариант учета расходов по ремонту основных средств целесообразно использовать в организациях сезонных отраслей промышленности, где основная часть расходов по ремонту основных средств приходится на первые месяцы года, когда еще не создан ремонтный фонд



При анализе важно уточнить, осуществляется ли в организации капитальный ремонт подрядным способом, т.е. путем заключения организацией договора с  подрядчиком,  оформляется  ли  приемка  законченного капитального ремонта актом приемки-сдачи. Необходимо уточнить, проводился ли за отчетный период текущий ремонт с целью устранения незначительных повреждений путем  частичной  замены  деталей,  мел- кой починки отдельных частей,  побелки  стен,  покраски,  —  в  процессе эксплуатации основных средств. Текущий ремонт основных средств рекомендуется проводить систематически по графику, не дожидаясь их поломки, а учет ремонта должен обеспечивать документальное оформление всех работ и контроль за использованием средств на ремонт по целевому назначению.
Данный вид анализа предполагает исследование обобщающих и частных (специальных) показателей использования основных фондов.
К группе обобщающих показателей использования основных фондов относятся: фондоотдача; фондоемкость; фондовооруженность; рентабельность основных фондов. Большое значение имеет также анализ коэффициентов, характеризующих эффективность использования основных средств (табл. 2.6).
Таблица 2.6
Анализ эффективности использования основных средств

	Показатели использования основных фондов
	
Экономическая характеристика показателей

	Обобщающие показатели использования основных фондов

	



Коэффициент фондоотдачи (Фо)
	Фо = Пвал ,
Сф
где Пвал — общий выпуск продукции за год, в руб.; Сф — среднегодовая стоимость основных фондов.
Данный показатель отражает величину произведенной и
реализованной продукции в рублях, приходящуюся на каждый рубль среднегодовой стоимости основных фондов.
Коэффициент фондоотдачи (Фо) характеризует эффективность основного капитала. Значение показателей фондоотдачи и фондоемкости важно исследовать в динамике. Чем
выше фондоотдача и чем ниже фондоемкость, тем лучше и эффективнее используются основные фонды организации.


	
Коэффициент фондоотдачи (Фо)
	По показателям финансовой отчетности:
Стр. 010 (ф. № 2) : стр. 120 (ф. № 1)
Показывает, какая сумма выручки от продажи приходится на единицу стоимости основных средств. Характеризует эффективность использования основных средств

	




Коэффициент фондоемкости (Фе)
	
Ф =  1 ,	или    Фе =  Сф   .
е         Фо	Пвал
Данный показатель показывает долю среднегодовой стоимости основных фондов, приходящуюся на 1 руб. произведенной продукции за определенный период.
По показателям финансовой отчетности:
cтр. 120 (ф. № 1) / стр. 010 (ф. № 2)
Коэффициент фондоемкости (Фе) отражает потребность в основном капитале на единицу стоимости результата,
устанавливает затраты основного капитала на единицу про- изведенной и проданной продукции. Значение показателей фондоотдачи и фондоемкости важно исследовать в динамике. Чем выше фондоотдача и чем ниже фондоемкость, тем лучше и эффективнее используются основные фонды организации

	

Коэффициент фондовоору- женности (Фв)
	Фв = Сф ,
Т
где Сф — среднегодовая стоимость фондов;
Т — среднесписочная численность рабочих за определенный период.
Коэффициент фондовооруженности (Фв) показывает, сколько основных средств приходится на одного работника организации

	
Коэффициент амортизацие емкости (Ка)
	По показателям финансовой отчетности:
cтр. 140 (ф. № 5) / стр. 010 (ф. № 2)
Коэффициент амортизациеемкости (Ка) отражает долю амортизации основных средств в общей сумме выручки, а значит, и в себестоимости. Указывает на степень изношенности основного капитала

	
Коэффициент инвестицион- ной активности (Ки)
	По показателям финансовой отчетности:
(стр. (130 + 135 + 140) (ф. № 1) / стр. 190 (ф. № 1)
Коэффициент инвестиционной активности (Ки) характеризует инвестиционную активность организации. Низкое значение показателя свидетельствует о неверной стратегии развития организации, не уделяющей должного внимания расширению сфер деятельности


	

Рентабельность основных фондов (Ро)
	Ро  =  П ,
Сф
где Сф — среднегодовая стоимость основных фондов; П — планируемая прибыль.
Рентабельность основных фондов (Ро) показывает, сколь- ко запланировано получить прибыли на один рубль стоимости основных фондов

	Частные показатели использования основных фондов

	
Коэффициент экстенсивного использования основных фондов (kэкс)
	kэкс = Время полезной работы оборудования / Календарное время,
или:
kэкс = Фактическое время работы оборудования / Время работы по плану
Коэффициент экстенсивного использования основных фондов (kэкс) определяет уровень использования фондов во времени

	
Коэффициент интенсивного использования основных фондов (kинт)
	kинт = Фактическая производительность оборудования /
/ Паспортная производительность
или: kинт = Фактический объем выпуска продукции / Плановый объем выпуска продукции.
Коэффициент интенсивного использования основных фондов (kинт) характеризует уровень использования мощности оборудования

	Коэффициент интегрального использования оборудования: (kинтеграл)
	kинтеграл = kэкс  kинт
Коэффициент интегрального использования оборудования (kинтеграл) характеризует одновременно использование оборудования по времени и по мощности

	

Коэффициент сменности (kсм)
	kсм=  Т ,
В
где Т — количество фактически отработанных станкосмен; В — количество установленного оборудования.
Коэффициент сменности (kсм) показывает, сколько смен в среднем в течение года работало установленное оборудование




Анализ рассмотренной системы показателей используется организациями в целях оценки уровня использования или недоиспользования ими основных средств.
В конце анализа следует перечислить резервы улучшения использования основных средств, в частности по следующим направлениям: y техническое совершенствование труда (автоматизация; модернизация оборудования); y эффективное использование времени работы машин и оборудования (аренда, лизинг, продажа; уменьшение времени ремонта машин и оборудования; сокращение целосменных и внутрисменных простоев); y совершенствование и управление основными средствами (сокращение времени освоения проектной мощности; активное использование элементов научной организации труда); y улучшение деятельности организации, характеризуемое обобщающими и частными показателями в результате: повышения фондоотдачи, уровня рентабельности производства, коэффициентов сменности оборудования и использования парка оборудования; уменьшения фондоемкости продукции и численности управленческого персонала.

3. Анализ нематериальных активов

Цель анализа нематериальных активов — выявление резервов повышения эффективности использования нематериальных активов. Задачи анализа нематериальных активов включают: формирование полной и достоверной информационной базы для анализа — пакета информации, связанной с поступлением, перемещением, выбытием, амортизацией нематериальных активов, затратами по инвентаризации и переоценке, реализации и прочим выбытиям нематериальных активов, контролем за сохранностью и рациональным использованием нематериальных активов организации; анализ динамики состава и структуры нематериальных активов; анализ структуры нематериальных активов по источникам поступления; анализ обеспеченности организации и ее структурных подразделений нематериальными активами и эффективности их использования; анализ структуры нематериальных активов по срокам полезного использования; анализ выбытия нематериальных активов; анализ ликвидности и риска инвестиций нематериальных активов; выявление резервов эффективного использования нематериальных активов; факторный анализ нематериальных активов; формирование отчета по анализу нематериальных активов.
Источниками информации для комплексного анализа нематериальных активов являются: управленческая, финансовая и налоговая отчетность; материалы внутреннего и внешнего аудита, проверок и ревизий; данные синтетического учета нематериальных активов; данные аналитического учета нематериальных активов; финансовая отчетность; юридические документы (патенты, свидетельства и др.). 
Активы называются нематериальными, если они одновременно: не имеют материально-вещественной структуры; могут быть идентифицированы отдельно от другого имущества; предназначены для использования в производстве продукции либо для управленческих нужд организации; используются в течение длительного времени (свыше 12 месяцев или в течение обычного операционного цикла, если он превышает 12 месяцев); не предназначены для последующей перепродажи; способны приносить экономическую выгоду; их существование подтверждается надлежаще оформленными документами и исключительными правами организации на результаты интеллектуальной деятельности (патентами, свидетельствами и другими документами). 
Таким образом, к нематериальным активам относятся следующие объекты интеллектуальной собственности: исключительное право патентообладателя на изобретение, промышленный образец, полезную модель, исключительное авторское право на программы для ЭВМ, базы данных; имущественное право автора или иного правообладателя на топологии интегральных микросхем; исключительное право владельца на товарный знак и знак обслуживания, наименование места происхождения товаров; исключительное право патентообладателя на селекционные достижения. 
Нематериальным активом являются также деловая репутация организации. Положительная деловая репутация организации рассматривается как надбавка к цене, уплачиваемая покупателем в ожидании будущих экономических выгод, и учитывается в качестве отдельного инвентарного объекта. К отрицательной деловой репутации организации относится скидка с цены, предоставляемая покупателю в связи с отсутствием стабильной базы клиентов и фирменного качества продукции. 
Не относятся к нематериальным активам: расходы, связанные с образованием юридического лица (организационные расходы); интеллектуальные и деловые качества персонала организации, их квалификация и способность к труду. 
Фактической (первоначальной) стоимостью нематериального актива признается сумма, исчисленная в денежном выражении, равная величине оплаты в денежной и иной формах или величине кредиторской задолженности, уплаченная или начисленная организацией при приобретении, создании актива и приведении его в состояние, пригодное для использования в намеченных целях. 
Первоначальная стоимость нематериального актива определяется для объектов следующим образом: внесенных в счет вкладов в уставный капитал (фонд) — по договоренности сторон (по согласованной стоимости); приобретенных за плату у других организации и лиц — по фактически произведенным затратам на приобретение объектов и доведение их до состояния, пригодного к использованию; полученных безвозмездно от других организаций и лиц — по рыночной стоимости на дату оприходования. 
Информация о характеристике, порядке и сроках использования, первоначальной стоимости нематериальных активов содержится в документах по их поступлению и выбытию, а о приобретении прав на них — в договорах, оформленных с юридическими или физическими лицами.
Основные направления анализа нематериальных активов приведены в табл. 3.1.

Таблица 3.1
Основные направления анализа нематериальных активов (НА)

	Направления анализа
	Краткая характеристика направления анализа

	



Анализ состава, структуры и динамики НА
	Анализ динамики НА предполагает сравнение показателей их наличия на начало и на конец отчетного периода (месяца, квартала, года).
При анализе структуры рассчитывается: удельный вес всех видов НА в общей их стоимости (исключительные права организации на результаты интеллектуальной деятельности; программы для ЭВМ, селекционные достижения; полезные модели; секреты производства; товарные знаки; деловая репутация; прочие).
В процессе анализа оцениваются: динамика перечисленных показателей; проводятся межотраслевые и межхозяйственные сравнения; изучаются факторы, повлиявшие на изменение их величины, например, изменение стоимости НА

	
Анализ структуры нематериальных активов по источникам поступления
	Анализ структуры нематериальных активов по источникам поступления проводится в следующем разрезе.
· Нематериальные активы,  всего:
в том числе по источникам поступления:
· внесенные учредителями;
· приобретенные за плату;
· полученные безвозмездно от юридических и физических лиц

	

Анализ НА по степени правовой защищенности
	По степени правовой защищенности выделяют несколько групп НА. Они могут быть защищены: патентами на изобретение; зарегистрированными лицензиями; патентами на промышленные образцы; свидетельствами на товарный знак; свидетельствами на право пользования наименованием места происхождения товара; авторскими правами; свидетельствами об официальной регистрации программ ЭВМ, баз данных

	Анализ структуры НА по срокам полезного использования
	Анализ структуры нематериальных активов по срокам полезного использования проводится в следующем разрезе лет: 1 год; 5 лет; 10 лет; 20 лет; свыше 20 лет

	
Анализ выбытия НА
	При анализе выбытия НА объекты группируют в зависимости от причин, его вызвавших: списание в связи с окончанием срока службы; списание ранее установленного срока службы с указанием причин; продажа (реализация) исключительных прав; безвозмездная передача объектов


	







Анализ ликвидности и риска инвестиций НА
	При оценке ликвидности и риска инвестиций различают три категории НА: высоколиквидные, среднеликвидные и низколиквидные.
В то же время данная классификация НА носит относительный характер, ибо оценку их престижности или значимости воз- можно осуществить лишь экспертным путем. В роли основного критерия престижности НА экспертами используется три уровня потенциального полезного использования их свойств — международный, общенациональный и отраслевой.
При оценке ликвидности имущества в целом НА включаются в состав низколиквидных активов, так как продать НА труднее, чем продать основные средства или оборотные активы. Чрезмерное увеличение доли НА в валюте баланса сопровождается снижением показателей текущей ликвидности, фондоотдачи внеоборотных активов и замедлением оборота всего капитала организации, ибо уменьшение величины собственного оборотного капитала ухудшает показатели обеспеченности организации оборотными средствами, создавая тем самым дефицит средств финансирования деятельности организации

	



Анализ класси- фикационных групп НА
	Нематериальные активы на практике представлены большим разнообразием по составу и характеру производственного применения и по-разному влияют на конечные финансовые результаты деятельности организации и ее платежеспособность. Анализ классификационных групп НА требует индивидуального подхода к их и оценке и исследованию.
Оценивая структуру НА в разрезе определенных групп, следует классифицировать их по таким признакам: видам НА; срокам полезного действия; источникам поступления; степени правовой защищенности; ликвидности; степени использования в бизнесе; направлениям выбытия

	




Анализ эффективности использования НА
	Эффективность НА находит отражение в общих финансовых результатах деятельности, способствуя снижению производственной себестоимости, увеличению продаж и прибыли, повышению платежеспособности и устойчивости организации. Значит, есть смысл для наращивания темпов роста отдачи капитала, создавая в этих целях условия для обеспечения такой динамики, когда темпы роста продаж опережают темпы роста НА.
Таким образом, использование НА в производственном процессе позволяет получить экономический эффект и поэтому эффективность вложений, направляемых на приобретение или создание НА, подлежит рассмотрению в контексте повышения их доходности — по уровню дохода на рубль инвестиций в НА (рентабельность НА или доходность НА).


	



Анализ эффективности использования НА
	Рентабельность НА рассчитывается согласно формуле
RНА = Прибыль / Средняя за период стоимость НА,
где RНА — рентабельность НА, на величину которой влияют, в свою очередь, рентабельности продаж и фондоотдача НА за период.
Исходная модель доходности НА может быть рассчитана по формуле
RНА = Прибыль / Объем продаж (выручка от реализации продукции, работ, услуг) ´ Объем продаж / Средняя стоимость НА.
Другими словами, доходность НА можно повысить, повышая рентабельность продаж и увеличивая их фондоотдачу



Анализ эффективности использования нематериальных активов представляет собой часть анализа эффективности активов организации в целом, нацеленного в частности на увеличение ее чистой прибыли за счет рационального управления имеющимися нематериальными активами. Поэтому на завершающем этапе аналитической работы необходимы комплексная оценка эффективности использования нематериальных активов и выработка рекомендаций по ее повышению.
В качестве резервов повышения эффективности нематериальных активов можно назвать: выявление видов нематериальных активов, генерирующих значительные денежные потоки; совершенствование состава, структуры и эффективности использования технологических нематериальных активов (патентов, авторских прав и производственных секретов, специальных ноу-хау); совершенствование состава, структуры и эффективности использования стратегических нематериальных активов (лицензии, позиции естественной монополии и других преимущественных прав, ограничивающих конкуренцию); совершенствование бренда (название организации и торговой марки, отношений с потребителями, поставщиками, государством и обществом).
Анализ наличия нематериальных активов проводится аналогично анализу состава, структуры и динамики основных средств организации.
На практике организации редко практикуют управление нематериальными активами, поскольку если даже они и располагают нематериальными активами, то, как правило, незначительных размеров. При наличии нематериальных активов следует проанализировать их состав и структуру, динамику изменения их величины, а также движение нематериальных активов с указанием соответствующих причин.
Основными видами выбытия нематериальных активов являются их продажа, безвозмездная передача, передача в счет вклада в уставные капиталы других организаций. Анализ наличия нематериальных активов следует начинать с их инвентаризации или ознакомления ее результатов. При инвентаризации нематериальных активов необходимо проверить: наличие документов, подтверждающих права на использование нематериальных активов; правильность и своевременность отражения нематериальных активов в бухгалтерском балансе; правильность  начисления  амортизации  нематериальных  активов. Из первичных документов по учету нематериальных активов можно получить подробную информацию о сроках их полезного использования, подразделениях, в которых они используются.
При наличии отчетных данных проводится анализ объема и динамики нематериальных активов, т.е. рассчитываются абсолютные и относительные отклонения по отношению к предыдущему периоду (табл. 3.2).
Таблица 3.2
Анализ объема и динамики нематериальных активов

	
Показатели
	
Базис- ный год
	От- четный год
	Абсо- лютное откло- нение
	Темпы ро- ста, в % к базис-
ному году

	1. Нематериальные активы, млн руб.
	2100
	2980
	880
	141,90

	В том числе по видам:
	
	
	
	

	права на изобретения и другие ана- логичные объекты интеллектуаль- ной собственности
	
1550
	
2329
	
779
	
150,26

	права на пользование имуществом
	430
	470
	30
	109,30

	прочие
	120
	181
	161
	61

	2. Удельный вес нематериальных активов в общей сумме баланса, %
	4,22
	5,80
	1,58
	137,4



Порядок анализа структуры нематериальных активов по их видам приведен в табл. 3.3.
Таблица 3.3
Анализ изменений структуры нематериальных активов

	
Показатели
	Сумма, млн руб.
	Структура, %

	
	базис- ный год
	отчет- ный год
	изме- нение
	базис- ный год
	отчет- ный год
	изме- нение

	Нематериальные акти- вы, всего
	2100
	2980
	880
	100
	100
	–

	В том числе по видам:
	
	
	
	
	
	

	права на изобретения и другие аналогичные
объекты интеллектуаль- ной собственности
	
1550
	
2329
	
779
	
73,80
	
78,15
	
4,35

	права на пользование имуществом
	430
	470
	30
	20,48
	15,77
	–4,71

	прочие
	120
	181
	161
	5,71
	6,07
	0,36



Анализ изменений структуры нематериальных активов показывает, что наибольший вес имеют права на объекты интеллектуальной собственности (более 73%). Следовательно, целесообразно оценить структуру вложений в объекты интеллектуальной собственности, выделив наиболее эффективные из них. Затем следует провести анализ и оценку структуры нематериальных активов по другим классификационным признакам, например по источникам поступления (табл. 3.4).
Таблица 3.4
Анализ структуры нематериальных активов по источникам поступления

	
Показатели
	Сумма, млн руб.
	Структура, %

	
	базис- ный год
	отчет- ный год
	изме- нение
	базис- ный год
	отчет- ный год
	изме- нение

	Нематериальные акти- вы, всего
	2100
	2980
	880
	100
	100
	–

	В том числе по источни- кам поступления:
	
	
	
	
	
	

	внесенные учредителями
	–
	–
	–
	–
	–
	–

	приобретенные за плату
	2100
	2980
	880
	100
	100
	–

	полученные безвоз- мездно от юридических или физических лиц
	
–
	
–
	
–
	
–
	
–
	
–



Величина амортизационных отчислений исчисляется ежемесячно по нормам, установленным самой организацией исходя из первоначальной или остаточной стоимости нематериальных активов и срока их полезного использования (но не свыше срока деятельности организации). Срок полезного использования нематериальных активов определяется исходя из следующих принципов: срока действия патента, свидетельства и других ограничений сроков использования объектов интеллектуальной собственности; ожидаемого срока использования этого объекта, в течение которого организация может получать экономические выгоды (доход). В некоторых случаях срок полезного использования нематериальных активов определяется исходя из количества продукции или иного натурального показателя объема работ, ожидаемого к получению в результате использования этого объекта. По нематериальным активам с не определенным сроком полезного использования амортизацию не начисляют.
По объектам с погашаемой стоимостью амортизация начисляется одним из следующих способов: линейным способом; способом уменьшаемого остатка; способом списания стоимости пропорционально объему продукции (работ, услуг) (табл. 3.5).
Как принято, амортизация нематериальных активов  начисляется
ежемесячно в течение года в размере 1/2  от годовой суммы. По аналогии с основными средствами начисление амортизации по нематериальным активам целесообразно начинать с 1-го числа месяца, следующего за месяцем ввода объектов в эксплуатацию, и прекращать с 1-го числа месяца, следующего за месяцем выбытия из эксплуатации.12

Таблица 3.5
Анализ способов начисления амортизации нематериальных активов

	Способы амортизации
	Краткое описание способа начисления амортизации

	



Линейный способ
	Годовая сумма амортизационных отчислений определяется исходя из первоначальной стоимости нематериальных активов и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования этого объекта.
Пример 1. Организация приобрела нематериальные стоимостью 30 000 руб. (без НДС). Срок полезного использования данного актива установлен в 5 лет (60 месяцев).
Годовая сумма амортизационных отчислений составит 6000 руб. (30 000 руб. / 5 лет).
Ежемесячная сумма амортизационных отчислений будет равна 500 руб. (6000 руб. / 12 месяцев)

	Способ уменьшаемого остатка
	Сумма начисления амортизационных отчислений определяется исходя из остаточной стоимости нематериальных активов на начало отчетного года и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования этого объекта. Пример 2. Используя данные примера 1, рассчитаем амортизацию способом уменьшаемого остатка. Годовая норма амортизации составит 20% (100% / 5 лет). 1-й год эксплуатации: Годовая сумма амортизации составляет 6000 руб. (30 000 руб. × × 20%). Ежемесячная сумма амортизационных отчислений будет равна 500 руб. (6000 руб. / 12 месяцев). Остаточная стоимость после 1-го года эксплуатации 24 000 руб. (30 000 руб. — 6000 руб.). 2-й год эксплуатации: Годовая сумма амортизации составляет 4800 руб. (24 000 руб. × × 20%). Ежемесячная сумма амортизационных отчислений будет равна 400 руб. (4 800 руб. / 12 месяцев). Остаточная стоимость после 2-го года эксплуатации 19 200 руб. (24 000 руб. — 4800 руб.). 3-й год эксплуатации: Годовая сумма амортизации составляет 3840 руб. (19 200 руб. × × 20%). Ежемесячная сумма амортизационных отчислений будет равна 320 руб. (3840 руб. / 12 месяцев). Остаточная стоимость после 3-го года эксплуатации 15 360 руб. (19 200 руб. — 3840 руб.). 4-й год эксплуатации: Годовая сумма амортизации составляет 3072 руб. (15 360 руб. × 20%). Ежемесячная сумма амортизационных отчислений будет равна 256 руб. (3072 руб. / 12 месяцев). Остаточная стоимость нематериальных активов после окончания срока полезного использования составляет 12 288 руб. 5-й год эксплуатации: Годовая сумма амортизации составляет 2457,6 руб. (12 288 руб. × × 20%). Ежемесячная сумма амортизационных отчислений будет равна 204,8 руб. (2457,6 руб. / 12 месяцев). Остаточная стоимость нематериальных активов после окончания срока полезного использования составляет 9830,4 руб.

	Способ уменьшаемого остатка
	Как видно из примера, сумма амортизации, начисленной в течение срока полезного использования НМА (6000 + 4800 + + 3840 + 3072 + 2457,6 = 20 169,6), меньше первоначальной стоимости объекта. Согласно п. 18 ПБУ 14/2007 амортизационные отчисления по НМА продолжаются до полного погашения стоимости этого объекта или списания этого объекта с бухгалтерского учета. Следовательно, несмотря на то, что срок полезного использования объекта истек, организация должна продолжать начислять амортизацию по данному объекту до полного погашения его стоимости

	Способ списания стоимости пропорционально объему продукции (работ, услуг)
	Начисление амортизационных отчислений производится исходя из натурального показателя объема продукции (работ) в отчетном периоде и соотношения первоначальной стоимости нематериальных активов и предполагаемого объема продукции (работ) за весь срок полезного использования нематериальных активов. Пример 3. Предположим, что с использованием объекта нематериальных активов стоимостью 30 000 руб. (без НДС) и сроком полезного использования 5 лет будет произведено 64 000 единиц продукции: 1-й год — 14 000 единиц; 2-й год — 14 000 единиц; 3-й год — 12 000 единиц; 4-й год — 12 000 единиц; 5-й год — 12 000 единиц. Норма амортизации за 1-й год составит 21,88% (14 000 единиц × 100% / 64 000 единиц), годовая сумма амортизации — 6564, 00 руб. (30 000 руб. × 21,88%). Норма амортизации за 2-й год составит 21,88% (14 000 единиц × 100% / 64 000 единиц), годовая сумма амортизации — 6564 руб. (30 000 руб. × 21,88%). Норма амортизации за 3-й год составит 18,75% (12 000 единиц × 100% / 64 000 единиц), годовая сумма амортизации — 5625 руб. (30 000 руб. × 18,75%). Норма амортизации за 4-й год составит 18,75% (12 000 единиц × 100% / 64 000 единиц), годовая сумма амортизации — 5625 руб. (30 000 руб. × 18,75%). Норма амортизации за 5-й год составит 18,75% (12 000 единиц × 100% / 64 000 единиц), годовая сумма амортизации — 5625 руб. (30 000 руб. × 18,75%). При рассмотрении примера в целях сокращения расчетов мы не рассчитывали ежемесячную сумму амортизации, хотя в практической деятельности амортизация должна рассчитываться ежемесячно исходя из фактического выпуска продукции. В нашем примере фактический выпуск продукции совпал с плановым, и стоимость нематериальных активов в течение срока его полезного использования путем начисления амортизации была включена в расходы полностью.

	Способ списания стоимости пропорционально объему продукции (работ, услуг)
	На практике нередки случаи, когда фактический выпуск продукции оказывается больше или меньше запланированного. Если фактический выпуск продукции больше, амортизация по НМА будет полностью начислена раньше окончания установленного срока его полезного использования, если фактический выпуск окажется меньше запланированного, по объекту НМА не удастся начислить амортизацию полностью и по окончании последнего года эксплуатации останется недоамортизированная сумма. Эта сумма должна быть присоединена к сумме амортизации, начисленной за последний год эксплуатации объекта НМА



Аналитику также следует помнить, что если амортизационные отчисления по каким-либо нематериальным активам отражаются в бухгалтерском учете путем уменьшения их первоначальной стоимости, то данные объекты учитываются до прекращения срока действия патента, свидетельства, других охранных документов в условной оценке. В целом методика анализа амортизации в сопоставимой части аналогична методике анализа амортизации основных средств.
Прежде чем приступить непосредственно к анализу влияния факторов на изменения доходности нематериальных активов, следует оценить изменение состава и структуры нематериальных активов. Из табл. 3.6 мы видим характерную для большинства коммерческих организаций картину, согласно которой, как доля нематериальных активов в общей сумме баланса, так и их абсолютная величина незначительны. Именно этим объясняется отсутствие интереса у аналитиков к нематериальным активам как к объекту экономического анализа. Тем не менее, существуют методики анализа их рационального использования, к которым в частности относится факторный анализ изменения доходности нематериальных активов, представленный в табл. 3.7.
Таблица 3.6
Анализ изменения состава и структуры нематериальных активов

	

Показатели
	Сумма, млн руб.
	Абсолют ное отклоне ние, млн руб.
	Темпы роста, в % к базис- ному году

	
	ба- зис- ный год
	отчет- ный год
	
	

	1. Нематериальные активы, всего
	2100
	2980
	880
	141,9

	В том числе по видам:
	
	
	
	

	права на изобретения и другие аналогичные объекты интеллектуальной собственности
	1550
	2329
	779
	150,26

	права на пользование имуществом
	430
	470
	30
	109,30

	прочие
	120
	181
	161
	61

	2. Удельный вес нематериальных активов в общей сумме баланса, %
	4,22
	5,80
	1,58
	137,4



Таблица 3.7
Расчет влияния факторов на изменения доходности нематериальных активов (НА)

	№ п/п
	Показатель
	Базисный год
	Отчет- ный год
	Изме- нение

	1
	Прибыль от реализации, тыс. руб.
	1240
	1790
	+550

	2
	Выручка от реализации продук- ции (работ, услуг), тыс. руб.
	7100
	9800
	+2700

	3
	Средняя стоимость НА, тыс. руб.
	2100
	2 980
	+880

	4
	Рентабельность продаж (стр. 1 /
/ стр. 2), %
	17,46
	18,26
	+0,80

	5
	Фондоотдача НА (стр. 2 / стр. 3)
	5,726
	5,475
	–0,251

	6
	Доходность нематериальных ак- тивов (стр. 1 / стр. 3)
	0,590476
	0,600671
	0,0102

	

7
	Изменение доходности НА за счет: рентабельности продаж; фондоотдачи нематериальных активов
	(+0,80%) × 5,726 =
= +0,045808
18,26% × (–0,251) =
= +0,045833
	

_
	

_

	
	Итого
	+0,0916
	
	


Из табл. 3.7 видно, что доходность нематериальных активов можно повысить за счет повышения рентабельности продаж и увеличения их фондоотдачи, а также то, что показатели эффективности использования нематериальных активов в отчетном периоде по сравнению с базовым улучшились. 
Доходность нематериальных активов возросла на 1,7% (0,601 / 0,59 × 100 = 101,9%). В качестве основных факторов роста их доходности при этом также выступили увеличение фондоотдачи и повышение рентабельности продаж.
Кроме того, можно провести факторный анализ влияния эффективности использования нематериальных активов и уровня интеллектуальности труда на повышение производительности труда, а также оценить влияние изменения объема уровня доходности нематериальных активов на изменение прибыли организации, используя для этого формулы, приведенные в табл. 3.8.
Таблица 3.8
Основные факторные модели в анализе нематериальных активов

	Факторная модель
	Расчетная формула
	Экономическое содержание

	




Факторная модель про- изводитель- ности труда от уровня отдачи нематериаль- ных активов и уровня интел- лектуальности труда
	ПТ = О × Кит,
где ПТ — производительность труда;
О — отдача нематериальных активов;
Кит — коэффициент интеллектуального труда. Расчет влияния факторов интегральным методом:
ПТо = (О × Кито + О × Кит) / 2,
где ПТо — изменение производительности труда за счет изменения эффективности
использования нематериальных активов;
О — изменение отдачи нематериальных активов в отчетном периоде по сравнению с базисным;
Кито — уровень интеллектуального труда в базисном периоде.
ПТКит = (Оо × Кит + О × Кит) / 2,
где ПТКит — изменение производитель- ности труда за счет изменения уровня
интеллектуальности труда;
Оо — отдача нематериальных активов в базисном периоде
	


Характеризует влияние из- менения эф- фективности использования нематериаль- ных активов и уровня интел- лектуальности труда на из- менение произ- водительности труда

	

Факторная мо- дель прибыли от объема и уровня доходности не- материальных активов
	П = Д × НМАсг,
где Д — доходность нематериальных активов;
НМАсг — среднегодовая стоимость нема- териальных активов.
Расчет влияния факторов методом абсо- лютных разниц:
П × НМА = НМА × До,
где П — изменение прибыли за счет изме-
нения объема нематериальных активов;
НМА — изменение объема нематериаль- ных активов в отчетном периоде по срав- нению с базисным;
	
Характеризует влияние изме- нения объема и уровня доход- ности немате- риальных ак- тивов на изме- нение прибыли организации

	

Факторная мо- дель прибыли от объема и уровня доходности не- материальных активов
	До — доходность нематериальных активов в базисном периоде.
ПД = НМА1 × Д,
где ПД — изменение прибыли за счет изме-
нения доходности нематериальных активов; НМА1 — объем нематериальных активов в отчетном периоде;
Д — изменение доходности нематериаль- ных активов в отчетном периоде по сравне- нию с базисным
	Характеризует влияние изме- нения объема и уровня доход- ности немате- риальных ак- тивов на изме- нение прибыли организации



4. Анализ материально-производственных запасов 
Цель анализа материально-производственных запасов (далее — МПЗ): — выявление резервов повышения эффективности их использования. 
Задачи анализа МПЗ включает: формирование полной и достоверной информационной базы для анализа — пакета информации, связанной с нормированием, бюджетированием, заготовлением, поступлением, расходованием, инвентаризацией и переоценкой, реализацией, прочим выбытием, контролем за сохранностью и рациональным использованием МПЗ; анализ динамики состава и структуры МПЗ; анализ обеспеченности организации и ее структурных подразделений материально-производственными запасами, эффективности их использования; анализ МПЗ по номенклатурным единицам; анализ факторов, влияющих на уровень МПЗ; анализ оборачиваемости МПЗ; факторный анализ материалоемкости продукции; анализ эффективности использования МПЗ; формирование отчета по результатам анализа МПЗ. В первую очередь на решение перечисленных задач влияют правильная организация складского хозяйства, рациональная система первичных и сводных документов, налаженный документооборот; качество подбора и подготовки кадров материально-ответственных лиц; рациональное ведение бухгалтерского и управленческого учета МПЗ. 
Источниками информации для комплексного анализа МПЗ являются: управленческая, финансовая и налоговая отчетность; материалы внутреннего и внешнего аудита, проверок и ревизий; данные складского МПЗ; ведомость инвентаризации МПЗ; акты о списании МПЗ; смета расходов МПЗ; баланс исполнения сметы расходов МПЗ; план материально-технического снабжения; заявки, договоры на поставку сырья и материалов; формы статистической отчетности о наличии и использовании МПЗ и о затратах на производство; оперативные данные отдела материально-технического снабжения; нормы расхода МПЗ по видам на единиц у продукции; балансы материально-технического снабжения; спецификации; прейскуранты цен; тарифы; отчет «Сведения о затратах на производство и реализацию продукции (работ, услуг)»; отчеты внутренних подразделений организации об использовании материалов в производстве, калькуляциях изделий и расшифровках к ним; транспортные и расчетные документы; договоры поставки, накладные, товарно-транспортные накладные, счета-фактуры, книга покупок, номенклатура-ценник; доверенности, приходные ордера, акты о приемке материалов, накладные-требования на отпуск (внутреннее перемещение) материалов, лимитно-заборные карты, акты-требования дополнительный отпуск материалов, карточки складского учета материалов, реестры карточек, инвентаризационные описи МПЗ, книга продаж, договоры с материально-ответственными лицами, учетные регистры по счетам 10, 14, 15, 16, 19, 20, 23, 25, 26, 41, 60, 76, Главная книга. В качестве МПЗ в бухгалтерском учете принимаются активы: используемые в качестве сырья и материалов при производстве продукции (оказания услуг); предназначенной для продажи; используемые для управленческих нужд организации — вспомогательные материалы, топливо, запасные части. Материально-производственные запасы, используемые в процессе производства, могут классифицироваться по следующим группам: сырье и основные материалы, вспомогательные материалы, покупные полуфабрикаты, отходы (возвратные), топливо, тара и тарные материалы, запасные части, инвентарь и хозяйственные принадлежности. Фактической себестоимостью МПЗ, приобретенных за плату, признается сумма фактических затрат организации на приобретение, за исключением НДС и иных возмещаемых налогов. Фактическая себестоимость МПЗ при их изготовлении силами организации складывается из фактических затрат, связанных с их производством. Фактическая себестоимость МПЗ, внесенных в счет вклада в уставный (складочный) капитал организации, определяется исходя из их денежной оценки, согласованной учредителями (участниками) организации, полученных организацией по договору дарения или безвозмездно — исходя из их рыночной стоимости на дату оприходования, а приобретенных в обмен на другое имущество (кроме денежных средств) — исходя из стоимости обмениваемого имущества, устанавливаемого на основе цены, по которой в сравниваемых обстоятельствах определяется стоимость аналогичных ценностей.
Основные направления анализа МПЗ приведены в табл. 4.1.
Таблица 4.1
Основные направления анализа материально-производственных запасов (МПЗ)

	Направления анализа
	Краткая характеристика направления анализа

	

Анализ наличия МПЗ, их динамики и структуры
	Предполагает сравнение показателей их наличия на начало и на конец отчетного периода (месяца, квартала, года).
При анализе структуры МПЗ рассчитываются:
· удельный вес активной части МПЗ в общей их стоимости;
· удельный вес отдельных видов МПЗ в общей их стоимости Текущее состояние проводится путем укрупненного анализа по элементам в динамике с последующим проведением
анализа оборачиваемости запасов

	

Анализ МПЗ по номенклатурным единицам
	Проводится на основе стоимости запасов конкретного вида и качественных характеристик отдельных элементов с акцентированием внимания на стратегически важные и малозначительные группы МПЗ. Сюда также входят анализ
наличия и состояния запасов, анализ поступления запасов, анализ выбытия запасов, анализ работы функционального
подразделения, ответственного за конкретный вид запаса

	



Анализ факто- ров, влияющих на уровень МПЗ (оптимизация)
	Нацелен на их оптимизацию и состоит из следующих последовательных шагов:
· выявление факторов, влияющих на объем МПЗ (поставщиков, покупателей, механизмов управления организацией);
· оценка влияния факторов на объем производственных запасов;
· минимизация потерь под влиянием случайных факторов;
· разработка рекомендаций, способствующих сокращению запасов материальных ресурсов.
При таком подходе обеспечивается оптимизация МПЗ по критерию определения минимума потерь, связанных с дефицитом или избытком материалов вследствие изменения как внешних, так и внутренних условий производственной деятельности

	

Анализ эф- фективности использования МПЗ
	Обобщающими показателями эффективности использования МПЗ служат:
· удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции;
· прибыль на рубль материальных затрат;
· Рентабельность МПЗ = Прибыль от продажи продукции / Среднегодовая стоимость МПЗ;
· Отдача МПЗ = Стоимость произведенной продукции,
например, Выручка от продаж / Среднегодовая стоимость МПЗ;


	





Анализ эф- фективности использования МПЗ
	· Материалоотдача активной части МПЗ = Стоимость произведенной продукции / Среднегодовая стоимость активной части МПЗ;
· Материалоемкость = Среднегодовая стоимость МПЗ / Стоимость произведенной продукции;
· Материаловооруженность = Среднегодовая стоимость МПЗ / Численность рабочих;
· Относительная экономия МПЗ = Среднегодовая стоимость МПЗ отчетного периода — Среднегодовая стоимость МПЗ базисного периода ´ Индекс объема выпуска продукции.
В процессе анализа оцениваются: динамика перечисленных показателей; выполнение плана по их уровню; проводятся межхозяйственные сравнения; изучаются факторы, повлиявшие на изменение их величины, например, изменение стоимости машин и оборудования; изменение времени работы машин и оборудования; изменение выработки машин и оборудования и др.



Оборачиваемость запасов показывает, сколько раз за анализируемый период организация использовала их имеющийся средний остаток. Этим показателем оценивается качество запасов организации и эффективность управления ими, определяется количество остатков устаревших, неиспользуемых или некондиционных запасов. Значимость данного показателя в том, что прибыль возникает при каждом «обороте» запасов в процессе их использования в производстве и операционном цикле.
Коэффициент оборачиваемости запасов определяется отношением себестоимости продукции к средней за период величине запасов, незавершенного производства и готовой продукции на складе (оборачиваемость запасов по стоимости — Оз):
Оз  = С / ((Знп  + Зкп) / 2),
где С — себестоимость продукции, произведенной в расчетном периоде;
Знп, Зкп — величина остатков запасов, незавершенного производства и готовой продукции на складе на начало и конец периода.
Разделив общую стоимость товаров, проданных в течение определенного периода (обычно за год) на среднюю величину товарных запасов в течение того же периода, можно определить количество оборотов товара.
В целях анализа целесообразнее определить обратный показатель — период обращения запасов в днях (Поз), рассчитываемый по формуле:
Поз = Тпер  /  Оз, где Тпер — продолжительность периода в днях.
Повышение оборачиваемости запасов способствует росту эффективности деятельности организации, снижению потребности в оборотном капитале, усиливая тем самым ее финансовое положение при прочих равных условиях.
Рассчитанные периоды оборота конкретных составляющих текущих активов и пассивов имеют реальную экономическую интерпретацию. Например, период оборота запасов, равный 30 дням, означает, что при сложившемся в данном периоде анализа объеме производства на предприятии создано запасов на 30 дней.
Различают следующие виды оборачиваемости запасов: каждого наименования товара в количественном выражении; каждого наименования товара по стоимости; совокупности наименований или всего запаса в количественном выражении; совокупности позиций или всего запаса по стоимости.
Оценка оборачиваемости материально-производственных запасов является важнейшим показателем, характеризующим эффективность их использования организацией. Ускорение этого показателя сопровождается дополнительным вовлечением средств в оборот, а замедление — отвлечением средств из хозяйственного оборота и сравнительно более длительной иммобилизацией собственных оборотных средств. Кроме того, организация несет дополнительные затраты по хранению запасов, связанные не только со складскими расходами, но и с риском их порчи и морального износа.
Поэтому при управлении запасами особому контролю и ревизии подвергаются залежалые и неходовые товары, представляющие собой один из основных элементов иммобилизованных (исключенных из активного хозяйственного оборота) оборотных средств.
Западные аналитики обычно пользуются альтернативной формулой — отношением величины запасов к выручке, умноженным на 365 дней:
Оз = (Объем запасов / Выручка нетто) × 365.
Величина запасов берется на конец периода, так как обычно оценивается в динамике. Соотносится величина запасов не с себестоимостью, а с выручкой как с одним из важнейших для кредитного анализа факторов (тем самым обеспечивается единый подход к организациям, продающим товары или оказывающим услуги, большая часть расходов которых приходится не на себестоимость, а на общие коммерческие и административные расходы). Соотнесение с себестоимостью дает более точный результат, так как в выручке присутствует торговая наценка и это искусственно увеличивает оборачиваемость, но, с другой стороны, так сохраняется единообразие подхода (например, оборачиваемость активов — это выручка, деленная на сумму активов), к тому же такой метод удобен при расчете операционного цикла.
Оборачиваемость запасов характеризует подвижность средств, вложенных в создание запасов: чем быстрее эти денежные средства возвращаются в форме выручки от реализации готовой продукции, тем выше деловая активность организации. Однако оборачиваемость сама по себе ни о чем не говорит — нужно также отслеживать динамику изменения коэффициента, учитывая следующие факторы: коэффициент уменьшается — идет затоваривание склада; коэффициент растет или очень высок (срок хранения меньше одного дня) — это может привести к сбоям при отгрузке товаров покупателям.
В условиях постоянного дефицита средняя величина складского запаса может быть равна нулю: например, если спрос все время растет, а организация не успевает привозить товар. Как результат, возникает дефицит товара на складе и снижение размера, что влечет к росту расходов на заказ, транспортировку и обработку товаров. И хотя оборачиваемость повышается, возникают проблемы с наличием товара, готового к отгрузке. Существуют варианты оправданного увеличения складских запасов — в период высокой инфляции или ожидания резких изменений валютных курсов, а также в преддверии сезонных пиков покупательской активности.
Если организация вынуждена хранить на складе товары нерегулярного спроса, товары с ярко выраженной сезонностью, то достижение высокой оборачиваемости становится нелегкой задачей. Для обеспечения удовлетворенности клиента организация будет вынуждена иметь широкий ассортимент редко продающихся товаров, что затормозит общую оборачиваемость запасов, также возможно будет вынуждена предоставлять покупателям неплохую скидку (например, 5–10%) за значительный объем товара плюс существенную отсрочку платежа.
Оборотным активом любой производственной или торговой организации служат материально-производственные запасы, затраты на производство которых в значительной степени определяют уровень себестоимости продукции.
Материально-производственные запасы занимают по степени ликвидности второе место после денежных средств, поэтому очень важна информация о наличии на складах материалов и товаров, необходимых для обеспечения непрерывной деятельности организации.
В основе методик анализа, призванных способствовать повышению эффективности управления оборотными активами, в частности материально-производственными запасами, задействованы следующие приемы экономического анализа: абсолютные, относительные и средние величины; сравнение; группировка, индексный метод; цепных подстановки; блансовый метод и др.
Эффективное управление запасами способствует ускорению оборачиваемости капитала и повышению его доходности, уменьшению текущих затрат на их хранение. В связи с этим управление запасами направлено в сторону: снижения материалоемкости производимой продукции; оптимизации общего размера и структуры запасов; минимизации затрат по обслуживанию запасов; организации эффективного контроля за движением запасов.
Материалоемкость продукции представляет собой один из важнейших показателей эффективности использования запасов. Это показатель обратный материалоотдаче, характеризующей выход продукции на 1 руб. материальных затрат (М), т.е. количество продукции, произведенной с каждого руб. потребленных материальных ресурсов (Мо):
Мо  = V / М,
где V — объем реализованной продукции.
Материалоемкость (Ме) — величина материальных затрат, приходящаяся на 1 руб. произведенной продукции:
Ме  = М / V.
Удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции
характеризует величину материальных затрат в полной себестоимости произведенной продукции, а ее динамика определяет изменение материалоемкости продукции.
Под коэффициентом материальных затрат понимается отношение фактической суммы материальных затрат к плановой, пересчитанной на фактический объем выпущенной продукции. Он характеризует, насколько экономно используются материалы в производстве, нет ли перерасхода по сравнению с установленными нормами. Если значение данного коэффициента превышает единицу, то это свидетельствует о перерасходе материалов.
Эффективность использования отдельных видов материальных ресурсов определяет частные показатели материалоемкости: удельную материалоемкость и показатель материалоемкости. Удельная материалоемкость — это отношение стоимости всех потребленных материалов на единицу продукции к ее оптовой цене. Показатель материалоемкости более реально отражает уровень использования запасов в производстве и это очень важно, ибо даже 1% снижения материальных затрат приносит больший экономический эффект, нежели снижение других видов затрат. Основными показателями использования материалов в производстве являются: материалоемкость всей товарной продукции и материалоемкость отдельных изделий. Расчет и анализ частных показателей материалоемкости позволяют выявить структуру материальных затрат, уровень материалоемкости отдельных видов материальных ресурсов, резервы снижения материалоемкости продукции. Материалоемкость продукции в первую очередь зависит от стоимости объема производства продукции и суммы материальных затрат на ее изготовление. Стоимость объема выпуска продукции может измениться из-за объема производства продукции, структуры продукции и отпускных цен на продукцию. На материальные затраты влияют также объем производства продукции, ее структура, удельный расход сырья (расход материала на единицу продукции) и отпускные цены на материальные ресурсы (табл. 4.2).
Таблица 4.2
Факторный анализ материалоемкости продукции

	
	Условия расчета
	Порядок

	
	
	
	
	
	
	

	Показа-
тель
	Объем произ- водства
	Структу- ра про- дукции
	Удельный расход сырья
	Цена на матери- алы
	Отпускная цена на продукцию
	расчета
материа- лоемкости

	План
	План
	План
	План
	План
	План
	1а/2а

	Условие 1
	Факт
	План
	План
	План
	План
	1б/2б

	Условие 2
	Факт
	Факт
	План
	План
	План
	1в/2в

	Условие 3
	Факт
	Факт
	Факт
	План
	План
	1г/2в

	Условие 4
	Факт
	Факт
	Факт
	Факт
	План
	1д/2в

	Факт
	Факт
	Факт
	Факт
	Факт
	Факт
	1д/1г



Согласно полученным данным расчета рассматривается влияние факторов на материалоемкость: изменение объема производства (Условие 1 — План); структуры продукции (Условие 2 — Условие 1); нормы расхода сырья и материалов на единицу продукции (Условие 3 — Условие 2); влияние изменения цен на приобретенные сырье и материалы (Условие 4 — Условие 3); влияние отпускных цен на продукцию (Условие 5 — Условие 4). Сумма всех изменений должна быть равна разнице между фактическим и плановым значениями. После проведения анализа влияния факторов на общую величину материалоемкости рассчитывают материалоемкость отдельных видов изделий и влияние факторов на нее в соответствии с вышеприведенной методикой.

5. Анализ денежных средств 

Цель анализа денежных средств — оценка состояния системы организации и внутреннего контроля за сохранностью денежных средств организации и выявление резервов повышения эффективности их использования. Задачи анализа денежных средств включают: формирование полной и достоверной информационной базы для анализа — пакета информации, связанной с поступлением, перечислением, контролем за сохранностью и рациональным использованием денежных средств организации; оценка состояния контроля над наличием и движением денежных средств организации, соблюдения установленных правил ведения кассовых и банковских операций; анализ наличия, динамики и движения денежных средств; анализ потока денежных средств; анализ движения денежных средств за базовый и отчетный периоды (анализ потока денежных средств прямым методом); анализ структуры притока и оттока денежных средств по организации в целом (анализ потока денежных средств прямым методом); анализ потока денежных средств косвенным методом; анализ обеспеченности организации и ее структурных подразделений денежными средствами и эффективности их использования; выявление резервов повышения эффективности использования денежных средств; составление отчета по результатам анализа денежных средств организации. Источниками информации для комплексного анализа денежных средств являются: управленческая, финансовая и налоговая отчетность; материалы внутреннего и внешнего аудита, проверок и ревизий; данные синтетического и аналитического учета денежных средств; ведомость инвентаризации денежных средств; отчет о движении денежных средств. Денежные средства включают наличные деньги и вклады до востребования. Потоки денежных средств представляют собой приток и отток денежных средств и их эквивалентов. Эквиваленты денежных средств — это краткосрочные высоколиквидные вложения, легко обратимые в определенную сумму денежных средств и подвергающиеся незначительному риску изменения ценности. Они предназначены в большей степени для удовлетворения краткосрочных денежных обязательств, а не для инвестиций и других целей.
Основные направления анализа денежных средств представлены в табл. 5.1.
Таблица 5.1
Основные направления анализа денежных средств (ДС)

	Направления
	Краткая характеристика направления анализа

	Анализ наличия и динамики ДС
	Анализ динамики ДС предполагает сравнение показателей их наличия на начало и на конец отчетного периода (месяца, квартала, года)

	



Анализ движения ДС по видам деятельности
	Управление денежными потоками следует начинать с анализа движения денежных средств за базовый и отчетный периоды. Это позволит установить, где у организации генерируется и (или) расходуется денежная наличность.
Для осуществления анализа прямым методом можно использовать следующие показатели за базовый и отчетный годы в разрезе: «поступило», «использовано»,
«изменение за период, +,–)» (в тыс. руб.):
· остаток ДС на начало периода;
· движение ДС по текущей деятельности;
· движение ДС по инвестиционной деятельности;
· движение ДС по финансовой деятельности;
· итого чистое изменение ДС;
· остаток ДС на конец периода

	










Анализ потока ДС
	Целью анализа денежных потоков является выявление причины дефицита (или избытка) денежных средств, определение каналов их поступления и расходования. Он производится в качестве дополнения к методике оценки платежеспособности и ликвидности организации, с использованием как прямого, так и косвенного метода.
Главным источником информации для анализа денежных потоков служит отчет о движении денежных средств, составляемый прямым методом, на основе которого определяются:
· зависимость организации от привлечения внешних заимствований;
· финансовая эластичность организации способность обеспечивать чистый приток денежных средств;
· степень финансирования текущей и инвестиционной деятельности организации за счет собственных источников;
· дивидендная политика (за отчетный период и на перспективу) ;
· платежеспособность организации за истекший период и на перспективу.
Анализ денежных потоков организации дает ответы на следующие вопросы.
В случае притока средств:
· наблюдается ли приток денежных средств за счет краткосрочных обязательств, требующий оттока (погашения) в будущем?


	



















Анализ потока ДС
	· происходит ли рост акционерного капитала за счет дополнительной эмиссии акций?
· происходила ли распродажа имущества организации?
· наблюдалось ли сокращение товарно-материальных ценностей и незавершенного производства?
При оттоке средств:
· наблюдалось ли снижение показателей оборачиваемости оборотных активов?
· происходило ли увеличение абсолютного значения запасов и дебиторской задолженности?
· наблюдалось ли резкое увеличение объема продажи товаров, требующего дополнительных денежных расходов на их реализацию?
· производились ли чрезмерные выплаты акционерам сверх рекомендуемой нормы распределения чистой прибыли?
· своевременно ли перечисляются налоги и сборы в госбюджет?
· имели ли место длительные задержки задолженности персоналу по оплате труда?
Результаты анализа денежных потоков дают возможность сформулировать предварительные выводы о причинах дефицита, в числе которых могут быть:
· большие капитальные затраты, не обеспеченные соответствующими источниками финансирования;
· низкая рентабельность продаж, активов и собственного капитала;
· влияние инфляции на капитальные вложения;
· высокие выплаты налогов и сборов и суммы дивидендов акционерам;
· чрезмерная доля заемного капитала в пассиве баланса (свыше 50%) и связанные с этим высокие выплаты процентов за пользование кредитами и займами;
· снижение коэффициента оборачиваемости оборотных активов, т.е. вовлечение в оборот организации дополнительных средств.
В целом совокупный денежный поток стремится к нулю, поскольку отрицательное сальдо по одному виду деятельности компенсируют положительным сальдо по другому его виду.
Управление совокупным денежным потоком должно отвечать следующим требованиям:
· осуществлять как можно больше продаж и по различным ценам. В цену продажи следует включить продажи включает не только реальные денежные расходы, но и амортизацию основных средств и нематериальных активов (некассовую статью), которая на практике увеличивает денежный поток, а также прибыль продавца;
· насколько можно способствовать ускорению оборачиваемости оборотных активов, не допуская их дефицита, который может обернуться снижением объема производства и продажи продукции;
· • ускоренными темпами взыскивать дебиторскую задолженность, практикуя в этих целях скидки с цен на товары и услуги; • договариваться о приемлемых сроках выплаты кредиторской задолженности, воспользуясь любыми преимуществами и предоставляемыми скидками поставщиков

	Анализ движения денежных средств за базовый и отчетный периоды (анализ потока ДС прямым методом)
	Управление денежными потоками предполагает прежде всего ретроспективный и текущий анализ движения денежных средств, который позволяет установить, где у происходит генерирование денежной наличности, а где — происходит ее расходование. Осуществление анализа прямым методом строится на использовании информации таблицы «Движение ДС по видам деятельности, тыс. руб.» и «Вертикальный анализ поступления и расходования ДС». Для осуществления вертикального анализа движения ДС можно использовать следующие показатели за базовый и отчетный годы в разрезе «Поступило, тыс. руб.», «Использовано, тыс. руб.», «Изменение за период, +, –»: • остаток ДС на начало периода; • движение ДС по текущей деятельности; • движение ДС по инвестиционной деятельности; • движение ДС по финансовой деятельности; • итого чистое изменение ДС; • остаток ДС на конец периода

	Анализ структуры притока и оттока ДС по организации в целом (анализ потока ДС прямым методом)
	Для осуществления вертикального анализа поступления и расходования ДС (анализ структуры притока и оттока по организации в целом) можно использовать следующие показатели за базовый и отчетный годы в разрезе: «абсолютная величина, тыс. руб.», «удельный вес, %»: 1) поступления и источники ДС от всех видов деятельности: 1.1) средства, полученные от покупателей и заказчиков; 1.2) прочие доходы; 1.3) выручка от продажи объектов основных средств и иных внеоборотных активов; 1.4) полученные проценты. Поступления ДС — всего. 2. Использование ДС по всем видам деятельности: 2.1) на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов; 2.2) на оплату труда; 2.3) на оплату дивидендов и процентов; 2.4) на расчеты по налогам и сборам; 2.5) на прочие расходы; 2.6) на погашение займов и кредитов (без процентов). Использовано средств — всего. 3. Чистое изменение ДС

	Анализ потока денежных средств косвенным методом
	Для осуществления вертикального анализа потока ДС косвенным методом можно использовать следующие показатели (в тыс. руб.): 1) движение ДС по текущей деятельности: • чистая прибыль; • амортизационные отчисления; • уменьшение запасов; • снижение НДС по приобретенным ценностям; • рост дебиторской задолженности; • прирост отложенных налоговых обязательств; • снижение кредиторской задолженности; • прирост отложенных налоговых обязательств; • изменение ДС по текущей деятельности; 2) движение ДС по инвестиционной деятельности; • изменение ДС по инвестиционной деятельности; • движение ДС по финансовой деятельности; • изменение ДС по финансовой деятельности; • изменение состояния ДС — всего; • ДС на начало года; • ДС на конец отчетного периода. По результатам анализа денежных потоков косвенным методом можно получить ответы на следующие вопросы: • в каком объеме и из каких источников получены денежные средства и каковы основные направления их расходования? • способна ли организация в результате текущей деятельности обеспечить превышение поступлений над платежами, т.е. создать резерв денежной наличности? • в состоянии ли организация погасить краткосрочные обязательства за счет поступлений от дебиторов? • достаточно ли полученной чистой прибыли для удовлетворения текущих потребностей организации в денежных ресурсах? • достаточно ли собственных средств (чистой прибыли и амортизационных отчислений) для финансирования инвестиционной деятельности? • чем объясняется разница между величиной получен



Внешним аналитикам и аудиторам перед началом анализа денежных средств организации необходимо оценить состояние контроля над их наличием и движением, а также соблюдения установленных правил ведения кассовых и банковских операций. Следует выяснить: как часто проводится инвентаризация кассы денежных средств и денежных документов, и когда она проводилась в последний раз; осуществляется ли инвентаризация кредиторской задолженности поставщикам и подрядчикам организации и анализ ее результатов; проводится ли систематическая инвентаризация по всем видам кредиторской задолженности; как выглядит состав, структура и динамика кредиторской задолженности; в чем причина недостач, выявленных при инвентаризации кассы; как организована инкассация денежных средств и охрана автоматов по выдаче заработной платы в здании или на территории организации. 
Анализ и оценку движения денежных средств следует проводить, используя для этого информацию отчета о движении денежных средств, откуда внешние пользователи могут получить ограниченные по объему, но информационно-насыщенные данные: • отражающие объемы денежного оборота: откуда поступили денежные средства и на какие цели они были направлены; • раскрывающие характер исполнения обязательств перед собственниками, деловыми партнерами, государством, персоналом, позволяющие оценить текущую ликвидность и платежеспособность организации; • показывающие способность организации генерировать денежные средства и тем самым информирующие об уровне ее кредитоспособности и способности реализовать инвестиционные проекты; умение обеспечить в будущем превышение притока денежных средств над их оттоком; • позволяющие выявить причины расхождений между приростом денежных средств и чистой прибылью организации; обеспечивающие связь между доходами, расходами, запасами, задолженностью, поступлением и расходованием денежных средств; оценить условия привлечения денежного капитала, рассмотреть последствия недоходообразующих внутренних денежных оборотов; • позволяющие контролировать процесс обслуживания долговых обязательств и создания резервов по погашению основной суммы долга. Денежный капитал организации в форме денежных средств и денежных эквивалентов охватывает финансовые инструменты рынка краткосрочных инвестиций, которые при некоторых условиях приравниваются по своим характеристикам к денежным средствам: высоколиквидные активы, способные без риска конвертироваться в деньги — депозитные вклады до востребования, высоколиквидные рыночные ценные и коммерческие бумаги. В состав денежных активов входят также прочие краткосрочные финансовые вложения и средства в расчетах с бюджетом. Управлять потоком денежных средств равноценно управлению запасами и дебиторской задолженностью. Сумма денежных средств, предназначенных для эффективного управления организацией, должна быть достаточной для осуществления всех первоочередных платежей. Денежные средства, находящиеся в кассе или на банковских счетах, не приносят дохода сами по себе, а их эквиваленты — краткосрочные финансовые вложения отличаются низкой доходностью, поэтому их должно быть в наличии на уровне, обеспечивающем безопасный минимум. Планирование денежных потоков предусматривает составление годового плана доходов и расходов в разрезе операционной, инвестиционной и финансовой деятельности в помесячной, а для оперативного управления в разбивке по декадам или пятидневкам. При прогнозировании положительного остатка денежных средств на протяжении длительного периода времени необходимо наметить направления их выгодного использования. Если в отдельные периоды намечается дефицит денежной наличности, следует заранее предусмотреть источники и условия привлечения заемных средств. Например, в сельскохозяйственных организациях излишек денежных средств характерен для первого и четвертого кварталов, а их недостаток — во втором и третьем кварталах. На финансовое состояние организации могут оказать отрицательное влияние как дефицит, так и избыток денежных средств. Избыточный денежный поток сопровождается потерей реальной стоимости временно свободных денежных средств в результате инфляции, а также части потенциального дохода из-за недоиспользования денежных средств в операционной или инвестиционной деятельности; замедлением оборачиваемости капитала вследствие простоя денег. Деньги принято пускать в оборот в целях получения прибыли: расширения своего производства, обновления основных фондов, освоения новых технологий; инвестирования в доходные проекты других организаций и досрочного погашения банковских кредитов. Дефицит денежных средств проявляются в виде роста просроченной задолженности организации по банковским кредитам, поставщикам и работникам по оплате труда, что способствует увеличению продолжительности финансового цикла и снижению рентабельности капитала организации. Уменьшить дефицит денежного потока можно путем проведения мероприятий, создающих условия для ускорения поступления денежных средств и замедления их выплат: осуществления перехода на предоплату продукции покупателями, сокращения сроков предоставления товарного кредита, увеличения ценовых скидок при розничных продажах. Мерами, способствующими ускорению мобилизации просроченной дебиторской задолженности являются: учет векселей и факторинг. Замедлению выплат денежных средств способствуют приобретение долгосрочных активов на условиях лизинга, переоформление краткосрочных кредитов в долгосрочные, увеличение сроков предоставления организации товарного кредита по договоренности с поставщиками, сокращение инвестиционной деятельности. Потоки денежных средств от операционной деятельности возникают в процессе основной, приносящей доход, деятельности организации. К потокам денежных средств от операционной деятельности относятся: денежные поступления от продажи продукции (услуг); денежные поступления от аренды, денежные платежи поставщикам за продукцию; денежные платежи служащим и от служащих; денежные поступления и платежи по контрактам, заключенным для коммерческих целей. Ценные бумаги и кредиты для коммерческих целей могут служить как резерв, приобретенный специально для перепродажи, поэтому движение денежных средств, возникающее от покупки или продажи коммерческих ценных бумаг, классифицируется как операционная деятельность. К потокам денежных средств от инвестиционной деятельности относятся: денежные платежи для приобретения основных средств, нематериальных и других долгосрочных активов; денежные поступления от продажи основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов; денежные платежи для приобретения долевых или долговых инструментов других организаций и долей участия в совместных организациях; денежные поступления от продажи долевых или долговых инструментов других организаций и долей участия в совместных организациях; авансовые денежные платежи и кредиты, предоставленные другим сторонам (кроме авансовых платежей и кредитов, предоставляемых финансовыми организациями); денежные поступления от возмещения авансов и кредитов, предоставленных другим сторонам (кроме авансовых платежей и кредитов финансовых институтов); денежные платежи по срочным контрактам, опционам, кроме случаев, в которых контракты заключены для коммерческих и торговых целей, или платежи, которые классифицируются как финансовая деятельность. Отдельного рассмотрения заслуживают потоки денежных средств, возникающих в процессе финансовой деятельности, представляющих ценную информацию, необходимую для прогнозирования будущих денежных потоков организаций. К потокам денежных средств, возникающих в результате финансовой деятельности, относятся: денежные поступления от эмиссии акций; денежные выплаты владельцам для приобретения или погашения акций; денежные поступления от выпуска необеспеченных облигаций, займов, векселей, обеспеченных облигаций, закладных и других долгосрочных и краткосрочных кредитов; денежные погашения кредитных сумм; денежные платежи арендатора для уменьшения задолженности по финансовой аренде. В процессе анализа денежных потоков организации следует также проанализировать значение показателя чистый денежный поток (net cash flow), который представляет собой разницу между положительным и отрицательным денежными потоками по конкретному виду деятельности и (или) по бизнесу организации в целом. В течение операционного периода это сумма денежных средств, остающаяся после того, как удовлетворены все денежные потребности деятельности организации, рассчитанная с учетом выплат, дивидендов, как правило, налогов. Основу чистого денежного потока от операционной деятельности составляет сумма чистой прибыли и амортизационных отчислений. Чистый денежный поток отражает количество денежных средств, которые в конце отчетного периода руководство организации способно распределить среди ее владельцев, не угрожая будущей деятельности организации. В связи с тем, что чистый денежный поток сродни способности организации к выплате дивидендов, он может рассматриваться как прямое приближение к окупаемости инвестиций. Формула расчета чистого денежного потока выглядит следующим образом: Ч
истый денежный поток = Чистая прибыль (после вычета налогов) +  Отчисления, не относящиеся к наличным денежным средствам (амортизация и возможно отложенные налоги) Чистые капитальные затраты (новые приобретения постоянных активов за минусом списаний) + Дополнительные изменения величины оборотных средств + Чистые изменения процентных долгов.

Организации вправе при разработке и принятии формы отчета о движении денежных средств использовать в качестве определяющих показателей направления деятельности (текущая (операционная), инвестиционная, финансовая), а не движение потоков денежных средств, как это предложено в традиционном образце этой формы. В справочном порядке в нем должны быть приведены данные о поступлениях в отчетном периоде денежных средств по наличному расчету (за исключением поступлений денежных средств из кредитных организаций в кассу организации) с выделением данных по расчетам с юридическими и физическими лицами, а также по поступлению денежных средств по наличному расчету с применением контрольно-кассовых машин или бланков строгой отчетности, т.е. в порядке выдачи квитанций, путевок, билетов, талонов, знаков почтовой оплаты и других, приравниваемых к чекам документов строгой отчетности по формам, утвержденным в соответствии с действующим порядком. Продуманно сформированная форма отчета о движении денежных средств — является основой качественного комплексного анализа бизнеса организации. 
Анализ потока денежных средств сводится к трем направлениям деятельности: текущей, инвестиционной и финансовой. Текущая деятельность организации — это деятельность по извлечению прибыли в качестве основной цели либо она не имеет извлечение прибыли в качестве такой цели в соответствии с предметом и целями деятельности, т.е. производством продукции, выполнением строительных работ, продажей товаров и др. Она представляет собой часть совокупного денежного оборота организации за рассматриваемый период в виде денежных потоков, обусловленных обычной деятельностью организации, связанной с получением чистой прибыли за отчетный период. Чистый приток денежных средств от операционной деятельности выступает в качестве реального эквивалента прироста денежных средств в сумме чистой прибыли, сформированной в учете бухгалтерскими методами. На уровне операционной деятельности можно установить согласованность показателей прироста капитала за отчетный период в форме прибыли и величину чистых активов организации, в дальнейшем использовать выявленную закономерность соотношений в финансовом планировании, бюджетировании денежных средств и в оценке перспектив генерирования будущих денежных потоков. Деятельность организации, связанная с приобретением недвижимости, оборудования, нематериальных активов и других внеоборотных активов, а также их продажей; с осуществлением собственного строительства, научно-исследовательских, опытно-конструкторских и технологических разработок, называется инвестиционной деятельностью. Денежные обороты по инвестиционной деятельности подразумевают вложение (возврат) средств в капитальные активы, призванные обеспечивать чистый приток денежных средств в будущих отчетных периодах. Поток денежных средств в виде инвестиций в основной капитал (основные средства, нематериальные активы, незавершенные капитальные вложения), а также вложений в финансовые активы (акции, доли, паи, облигации и другие ценные бумаги) и доходное имущество в виде производственных инвестиций всегда предполагает получение стабильных экономических выгод за пределами операционного периода, превышающего 12 месяцев, но требует разовых, единовременных вложений. Экономические выгоды от инвестиций формируют составную часть чистой прибыли организации, поэтому они рассматриваются в составе чистого операционного притока денежных средств. Финансовой считается деятельность организации, которая приводит к изменению величины и состава ее собственного капитала, заемных средств как результат поступлений от выпуска акций, облигаций, предоставления займов другими организациями, погашение заемных средств. Для изучения потока денежных средств косвенным методом целесообразно подготовить отдельный аналитический отчет, исходной информацией для разработки которого служат: Бухгалтерский баланс; Отчет о финансовых результатах; Приложение к балансу; Главная книга; журналы-ордера; справки бухгалтерии. 
Пример расчета движения денежных потоков косвенным методом за отчетный год представлен в табл. 5.2. Результаты анализа считаются удовлетворительными, если сумма поступивших денежных средств превышает израсходованную ее часть.
Таблица 5.2
Движение денежных средств по видам деятельности, тыс. руб. (аналитический отчет о движении денежных средств, составленный косвенным методом)

	
Показатели
	Базовый год
	Отчетный год

	
	посту- пило
	ис- поль- зовано
	
+ , –
	посту- пило
	ис- поль- зовано
	
+ , –

	1. Остаток денежных средств на начало пе- риода
	
738
	
–
	
–738
	
1210
	
–
	
–1210

	2. Движение денежных средств по текущей деятельности
	
209 141
	
232 056
	
+22 915
	
216 813
	
180 477
	
–36 336

	3. Движение денежных средств по инвестици- онной деятельности
	
222 137
	
134 332
	
–87 805
	
153
	
9165
	
9012

	4. Движение денежных средств по финансо- вой деятельности
	
106 300
	
109 080
	
+2780
	
–
	
28 000
	
+28 000

	5. Итого чистое из- менение денежных средств
	
+62 110
	
–
	
–62 110
	
–
	
–676
	
–676

	6. Остаток денежных средств на конец пе- риода
	
62 848
	
–
	
–62 848
	
534
	
–
	
–534



Организация считается стабильно развивающейся на рынке, если ее деятельность обеспечивает оптимальное соотношение поступления и использования денежных средств, достаточное для осуществления финансовых вложений и основной деятельности.
Для осуществления анализа прямым методом можно использовать формы, приведенные в табл. 5.3 и 5.4.
Эти таблицы различаются между собой тем, что в первой из них изучение осуществляют по видам деятельности (текущей, инвестиционной и финансовой), а во второй — исследуют структуру притока и оттока по организации в целом.
Проведение анализа движения денежных средств позволяет достоверно оценить объем источников поступления и использования денежных средств для текущей, финансово-инвестиционной деятельности и покрытия долгосрочных и краткосрочных обязательств.
Таблица 5.3
Анализ движения денежных средств, тыс. руб.

	
Показатели
	На на- чало года
	На конец года
	Изменение

	
	
	
	в тыс. руб.
	в %

	Остаток денежных средств на начало отчетного года
	738
	1210
	472
	164,0

	По текущей деятельности
	
	
	
	

	Поступило денежных средств — всего
	209 141
	216 813
	7672
	103,7

	В том числе:
выручка от продажи продукции
	203 337
	211 912
	8575
	104,2

	бюджетные ассигнования
	5071
	3694
	–1377
	72,9

	полученное страховое возмещение
	–
	1174
	1174
	–

	прочие поступления
	733
	33
	–700
	4,5

	Направлено денежных средств — всего
	232 056
	180 477
	–51 579
	77,8

	В том числе:
на оплату приобретенных товаров, работ
	101 161
	121 119
	19 958
	119,7

	на оплату труда
	38 089
	42 648
	4559
	112,0

	на выплату дивидендов, %
	–
	6820
	6820
	–

	на расчеты по налогам, сборам
	89 405
	8232
	–81 173
	9,2

	на командировочные расходы
	1571
	1495
	–76
	95,2

	на обучение кадров
	190
	62
	–128
	32,6

	на прочие расходы
	1640
	101
	–1539
	6,2

	Чистый денежный приток (отток)
	–22 915
	36 336
	59 251
	–

	По инвестиционной деятельности
	
	
	
	

	Поступило денежных средств — всего
	222 137
	153
	–221 984
	0,1

	В том числе:
выручка от продажи основных средств
	222 082
	148
	– 221 934
	0,1

	полученные проценты
	55
	5
	–50
	9,1

	Направлено денежных средств — всего
	134 332
	9165
	–125 167
	6,8

	В том числе:
приобретение объектов основных средств
	134 332
	9165
	–125 167
	6,8

	Чистый денежный приток (отток)
	87 805
	–9012
	–96 817
	–

	По финансовой деятельности
	
	
	
	

	Поступило денежных средств — всего
	106 300
	–
	–106 300
	–

	В том числе:
поступило от займов и кредитов
	106 300
	–
	–106 300
	–

	Из них банками
	–
	–
	–
	–

	Направлено денежных средств — всего
	109 080
	28 000
	–81 080
	25,7

	В том числе:
погашение займов и кредитов
	109 080
	28 000
	–81 080
	25,7


	Прочие расходы
	–
	–
	–
	–

	Чистый денежный приток (отток)
	–2780
	–28 000
	–30 780
	–

	Чистое увеличение (уменьшение денеж- ных средств и их эквивалентов) в целом
	62 110
	–676
	62 786
	–

	Остаток денежных средств на конец от- четного года
	62 848
	534
	–62 314
	0,85

	Чистая прибыль (убыток)
	169
	329
	160
	194,7



Анализ движения денежных средств данной организации показывает, что движение их наблюдается по всем направлениям деятельности. На дату составления бухгалтерского баланса чистый денежный приток по текущей деятельности составил 36 336 тыс. руб., а по инвестиционной и финансовой деятельности имел место чистый денежный отток соответственно –9012 и 28 000 тыс. руб.
Между тем руководству следовало бы более серьезно отнестись к возможностям организации увеличить поступление денежных средств по инвестиционной и финансовой деятельности. Это позволило бы укрепить экономическое положение организации путем диверсификации вложений денежных средств и способствовало бы снижению предпринимательского риска.
Многие аналитики упускают из виду, что анализ оборотных средств должен включать и анализ расчетов, ибо от того, как организован порядок расчетов, напрямую зависит скорость оборачиваемости такого показателя, как оборачиваемость оборотных средств, в особенности денежных.
В мировой практике известны два метода формирования и анализа отчета о движении денежных средств:
прямой метод (предполагает использование учетных данных об оборотах по статьям денежных средств, т.е. раскрывает информацию о поступлении и расходовании денежных средств в разрезе различных видов деятельности, однако не раскрывает взаимосвязи полученного конечного финансового результата (чистой прибыли или убытка) и изменения денежных средств (чистого денежного потока) организации);
косвенный метод (предполагает использование данных не только статей денежных средств, но и всех остальных статей активов и пассивов, изменение которых влияет на финансовые потоки организации).
Прямой метод анализа денежных потоков является наиболее простым, можно выделить следующие его важнейшие направления:
1. горизонтальный анализ, при проведении которого следует рассчитать и оценить абсолютные изменения и темпы роста остатков денежных средств на конец периода по сравнению с его началом за два года (предыдущий и отчетный). Кроме того, по каждой статье поступления и платежи денежных средств в разрезе каждого вида деятельности оценивается динамика их притока и оттока. Отчет о движении денежных средств позволяет также рассчитать и проанализировать изменение по сравнению с предыдущим годом сальдо денежных потоков по каждому виду деятельности;
1. вертикальный анализ, включающий: расчет и анализ в динамике удельных весов сальдо  денежных  потоков  каждого  вида  деятельности в общей его величине в целом по всей организации; анализ структуры поступления и выбытия денежных средств по каждому виду деятельности за два периода.
Другим направлением аналитического исследования отчета о движении денежных средств прямым методом является коэффициентный анализ, предполагающий расчет и оценку показателей платежеспособности организации.
Коэффициенты платежеспособности исчисляются как отношение поступлений и расходования денежных средств по текущей деятельности и деятельности организации в целом. Коэффициенты платежеспособности (Кпл) могут быть рассчитаны одним из двух следующих способов:
Кпл = (Остаток денежных средств на начало периода + Поступления за период): Расход денежных средств за период.
Рассчитанный таким образом коэффициент платежеспособности показывает, до какого уровня могут быть сокращены поступления денежных средств, чтобы можно было осуществить необходимые платежи. Нижней допустимой границей значения данного показателя является 1.

Кпл = Поступление денежных средств за период /
/ Расход денежных средств за период.

Значение этого коэффициента также не должно быть меньше 1, иначе организация не сможет осуществить свои текущие  платежи  за  счет  поступлений денежных средств и ей придется покрывать возникший дефицит за счет накопленного на начало периода остатка денежных средств.
На следующем этапе целесообразно исследовать состав источников поступления денежных средств и направлений их расходования  в разрезе отдельных видов деятельности, а также оценить динамику притоков и оттоков в отчетном году по сравнению с предыдущим.
Прямой метод формирования и анализа движения денежных средств имеет существенный недостаток, связанный с тем, что он не раскрывает взаимосвязи полученного конечного финансового результата (чистой при- были) и изменения денежных средств на счетах организации.
При использовании косвенного метода конечный финансовый результат преобразуется в величину чистого денежного потока от текущей деятельности с помощью целого ряда корректировок, осуществление которых проводится в несколько этапов. На первом этапе устраняется влияние на чистый финансовый результат операций неденежного характера, таких как начисление амортизации по внеоборотным активам и их выбытие. На втором этапе выполняются корректировки    с учетом изменений в статьях оборотных активов и краткосрочных обязательств. Совокупное влияние рассмотренных процедур, корректирующих величину чистой прибыли, должно привести к определению чистого денежного потока по текущей деятельности. Косвенный метод анализа денежных потоков организации включает также расчет целого ряда коэффициентов, позволяющих оценить «качество» полученной чистой прибыли и ликвидность организации. К ним относятся показатели, приведенные в табл. 5.4.
Таблица 5.4
Коэффициенты, применяемые при косвенном анализе денежных потоков

	Коэффициенты
	Краткая характеристика

	Коэффициент «качества» чистой прибыли (Ккач)
	Позволяет выявить и оценить величину расхождения между чистой прибылью (Рч) и чистым денежным потоком (ЧДПтек):
Ккач = ЧДПтек / Рч

	Доля амортизационных отчислений по внеобо- ротным активам в чистом денежном потоке по текущей деятельности (Кам)
	Позволяет оценить влияние амортизации внеоборотных активов (А) на разницу между чистой при- былью и чистым денежным потоком по текущей деятельности, исчисляется по формуле
Кам = А / (Рч — ЧДПтек)


	

Коэффициент Бивера (КБивера)
	Показывает, в какой степени могут быть покрыты краткосрочные (КО) и долгосрочные обязательства (ДО) за счет притока денежных средств (чистой прибыли и амортизации). Зарубежный опыт показывает, что у благополучных организаций коэффициент Бивера находится в пределах 0,4–0,45:
КБивера = (Рч + А) / (КО + ДО)

	Коэффициент покрытия краткосрочных обязательств притоком денежных средств
(Кпокр.ко)
	
Показывает степень покрытия краткосрочных обязательств за счет притока денежных средств:
Кпокр.ко = (Рч + А) / КО

	
Коэффициент реинвес- тирования денежных средств (Креинв)
	Позволяет оценить степень покрытия отрицательного чистого денежного потока по инвестиционной деятельности (ЧДПинв) положительным чистым де- нежным потоком по текущей деятельности:
Креинв = ЧДПтек / ЧДПинв



Косвенный метод по сравнению с прямым методом анализа денежных потоков имеет следующие преимущества:
· позволяет раскрыть взаимосвязь полученного конечного финансового результата и чистого денежного потока (изменения денежных средств);
· выполняет контрольную функцию, так как позволяет оценить сбалансированность показателей бухгалтерского баланса, отчета о финансовых результатах и отчета о движении денежных средств;
· более прост технически по сравнению с прямым методом;
· дает возможность построить отчет о движении денежных средств без привлечения внутренних данных об оборотах по счетам денежных средств организации.
Вместе с тем надежность информации, раскрываемой в отчете  о движении денежных средств, сформированном косвенным методом, непосредственно зависит от достоверности отраженного в отчете о финансовых результатах величины показателя чистой прибыли (убытка). Поэтому на практике в качестве оптимального варианта рекомендуется применение прямого метода в качестве основного с последующей сверкой чистой прибыли (убытка) и чистого денежного потока по текущей деятельности, что позволяет воспользоваться преимуществами обоих методов.
	
6. Анализ себестоимости продукции (работ, услуг)

Себестоимость продукции является важнейшим показателем экономической эффективности ее производства. В ней отражаются все стороны хозяйственной деятельности, аккумулируются результаты использования всех производственных ресурсов. От ее уровня зависят финансовые результаты деятельности предприятий, темпы расширенного воспроизводства, финансовое состояние субъектов хозяйствования, конкурентоспособность продукции. Анализ себестоимости продукции, работ и услуг имеет большое значение в системе управления затратами. Он позволяет изучить тенденции изменения ее уровня, установить отклонение фактических затрат от нормативных (стандартных) и их причины, выявить резервы снижения себестоимости продукции и выработать мероприятия по их освоению. Эффективность системы управления затратами во многом зависит от организации их анализа, которая, в свою очередь, определяется следующими факторами: 
• формой и методами учета затрат, применяемыми на предприятии; 
• степенью автоматизации учетно-аналитического процесса на предприятии; 
• состоянием планирования и нормирования уровня операционных затрат; 
• наличием соответствующих видов ежедневной, еженедельной и ежемесячной внутренней отчетности об операционных затратах, позволяющих оперативно выявлять отклонения, их причины и своевременно принимать корректирующие меры по их устранению; 
• наличием специалистов, умеющих грамотно анализировать и управлять процессом формирования затрат. 
Объектами анализа себестоимости продукции являются следующие показатели: 
а) абсолютная сумма операционных затрат в целом и по элементам;
б) издержкоемкость продукции (затраты на рубль произведенной продукции); 
в) себестоимость отдельных изделий; 
г) отдельные статьи затрат; 
д) затраты по центрам ответственности. 
Источниками информации для анализа являются «Отчет о затратах на производство и реализацию продукции (работ, услуг) предприятия (организации)», плановые и отчетные калькуляции себестоимости продукции, данные синтетического и аналитического учета затрат по основным и вспомогательным производствам и т.д. Планирование, учет и анализ себестоимости на предприятиях ведут по элементам затрат и калькуляционным статьям расходов. Элементы затрат — это материальные затраты (сырье и материалы, покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, топливо, электроэнергия, теплоэнергия и т.д.), затраты на оплату труда, отчисления на социальные нужды, амортизация основных средств, прочие затраты (износ нематериальных активов, арендная плата, обязательные страховые платежи, проценты по кредитам банка, налоги, включаемые в себестоимость продукции, отчисления во внебюджетные фонды и др.). 
Группировка затрат по элементам необходима для того, чтобы изучить материалоемкость, энергоемкость, трудоемкость, фондоемкость и установить влияние технического прогресса на структуру затрат. Если доля заработной платы уменьшается, а доля амортизации увеличивается, то это свидетельствует о повышении технического уровня предприятия, росте производительности труда. Удельный вес зарплаты сокращается и в том случае, если увеличивается доля покупных комплектующих изделий, полуфабрикатов, что говорит о повышении уровня кооперации и специализации. 
Группировка затрат по назначению, т.е. по статьям калькуляции, указывает, куда, на какие цели и в каких размерах израсходованы ресурсы. Она необходима для исчисления себестоимости отдельных видов изделий в многономенклатурном производстве, установления центров сосредоточения затрат и поиска резервов их сокращения. 
Основные статьи калькуляции — это сырье и материалы, возвратные отходы (вычитаются), покупные изделия и полуфабрикаты, топливо и энергия на технологические цели, основная и дополнительная зарплата производственных рабочих, отчисления на социальное и медицинское страхование производственных рабочих, расходы на содержание и эксплуатацию машин и оборудования, общепроизводственные расходы, общехозяйственные расходы, потери от брака, прочие производственные расходы, коммерческие расходы. Различают также затраты прямые и косвенные. Прямые затраты связаны с производством определенных видов продукции (сырье, материалы, зарплата производственных рабочих и пр.). Они прямо относятся на тот или другой объект калькуляции. Косвенные расходы связаны с производством нескольких видов продукции и распределяются по объектам калькуляции пропорционально соответствующей базе (основной и дополнительной зарплате рабочих или всем прямым расходам, производственной площади и т.д.). Примером косвенных расходов являются общепроизводственные и общехозяйственные расходы, затраты на содержание основных средств и др. 
Издержки классифицируют также на явные и неявные (имплицитные). К явным относятся издержки, принимающие форму прямых платежей поставщикам факторов производства и промежуточных изделий. В число явных издержек входит зарплата рабочих, менеджеров, служащих, комиссионные выплаты торговым фирмам, выплаты банкам и другим поставщикам финансовых и материальных услуг, оплата транспортных расходов и др. 
Неявные (имплицитные) издержки — это альтернативные издержки использования ресурсов, принадлежащих владельцам фирмы или находящихся в собственности фирмы как юридического лица. Такие издержки не предусмотрены контрактами, обязательными для явных платежей, и не отражаются в бухгалтерской отчетности, но от этого они не становятся менее реальными. Например, фирма использует помещение, принадлежащее ее владельцу, и ничего за это не платит. Следовательно, имплицитные издержки будут равны возможности получения денежных платежей за сдачу этого здания кому-либо в аренду. 
Очень важное значение в процессе управления затратами имеет их деление в зависимости от объема деятельности организации на постоянные и переменные. Переменные затраты зависят от объема производства и продажи продукции. В основном это прямые затраты ресурсов на производство и реализацию продукции (прямая заработная плата, расход сырья, материалов, топлива, электроэнергии и др.). Постоянные затраты не зависят от динамики объема производства и продажи продукции. Это амортизация, арендная плата, заработная плата обслуживающего персонала с почасовой оплатой труда, расходы, связанные с управлением и организацией производства, и т.д.
Предприятию более выгодно, если на единицу продукции приходится меньшая сумма постоянных затрат, что возможно при достижении максимума объема производства и реализации продукции на имеющихся производственных мощностях. Если при спаде производства продукции переменные затраты сокращаются пропорционально, то сумма постоянных затрат не изменяется, что приводит к росту себестоимости продукции и уменьшению суммы прибыли.
Линия затрат при наличии постоянных и переменных расходов представляет собой уравнение первой степени:
З  a  bx,
где З — сумма затрат на производство продукции; a — абсолютная сумма постоянных расходов; b — ставка переменных расходов на единицу продукции (услуг); x — объем производства продукции (услуг).
Зависимость общей суммы затрат от объема производства показана на рис. 6.1. На оси абсцисс откладывается объем производства продукции, а на оси ординат — сумма постоянных и переменных затрат. Из рисунка видно, что с увеличением объема производства возрастает сумма переменных расходов, а при спаде производства она соответственно уменьшается, постепенно приближаясь к линии постоянных затрат. Понимание этой зависимости — первый и необходимый шаг к грамотному управлению затратами.
Для эффективного управления процессом формирования себестоимости продукции очень важно правильно определить сумму постоянных и переменных затрат. Для этой цели используются разные методы:
· минимаксный (метод высшей и низшей точек);
· графический;
· статистический, основанный на корреляционно-регрессионном анализе;
· селективный, построенный на содержательном анализе каждой статьи и элемента затрат.


Рис. 6.1. Зависимость общей суммы затрат от объема производства продукции

Минимаксный метод можно применять при наличии сезонных колебаний объемов производства и информации о минимальном и максимальном  объеме  продукции  (х1  и  х2)  и  соответствующих им затратах (З1 и З2). Учитывая, что разность в затратах обусловлена изменением только их переменной части, можно определить переменные затраты на единицу продукции (b), разделив разность в затратах на разность в объемах выпуска:
b  З1  ‑ З2 .
x1  ‑ x2
Узнав переменные затраты на единицу продукции, нужно подсчитать сумму постоянных затрат (а):
а  З2 ‑ bx2, или a  З1 ‑ bx1.
Рассмотрим это на примере, данные для которого приведены в таблице:
	Показатель
	Значение показателя

	
	минимальное
	максимальное

	Объем производства продукции, шт.
	1500
	2000

	Общая сумма затрат, тыс. руб.
	200
	250


Вначале определим переменные издержки на единицу продукции:
b  250 ‑ 200  0,1 тыс. руб.
2000 ‑1500
Затем найдем общую сумму постоянных затрат:
а  250 ‑ 0,1  2000  50 тыс. руб., или 200 ‑ 0,1  1500 
 50 тыс. руб.
Уравнение затрат для данного примера будет иметь вид
З  50  0,1x.
По этому уравнению можно спрогнозировать общую сумму затрат для любого объема производства в заданном релевантном ряду.
В условиях многопродуктового производства для нахождения суммы постоянных затрат вместо количества і-го вида продукции надо брать стоимость валового выпуска, а вместо переменных затрат на единицу продукции — удельные переменные затраты на рубль продукции (УПЗ).
Допустим, из-за сезонности производства (могут быть и другие причины) объемы выпуска продукции и затраты довольно существенно колебались на протяжении года. Минимальный месячный объем производства составил 7000 тыс. руб., максимальный — 10 000 тыс. руб., затраты — соответственно 6000 и 7800 тыс. руб.

Исходя из этих данных определим сумму удельных переменных затрат на рубль продукции:

УПЗ    7800 ‑ 6000
10 000 ‑ 7000

 1800  0,6 руб.
3000

Сумма постоянных затрат за один месяц составит
a  З1 ‑ УПЗ1  ВП1  6000 ‑ 0,6  7000  1800 тыс. руб.,
а за год — 21 600 тыс. руб.
Аналогичным образом можно выделить постоянную часть и в составе отдельных элементов или статей затрат.
Графический метод нахождения суммы постоянных затрат состоит в следующем. На графике откладываются две точки, соответствующие общим издержкам для минимального и максимального объема производства (рис. 6.2). Затем они соединяется до пересечения с осью ординат, на которой откладывается уровень затрат. Точка, где прямая пересекает ось ординат, показывает величину постоянных затрат, которая будет одинаковой как для максимального, так и для минимального объема производства.


Рис. 6.2. Графический метод нахождения суммы постоянных затрат
Сумму постоянных затрат в уравнении связи (Y = a + bx) можно получить и с помощью корреляционного анализа, если имеется достаточно большая выборка данных о затратах и  выпуске  продукции (табл. 6.1).

Таблица 6.1 
Данные о затратах (Y) и объемах производства продукции (х)

	Месяц
	x
	y
	xy
	x2

	Январь
	120
	62
	7440
	10 400

	Февраль
	130
	63
	8190
	16 900

	Март
	150
	65
	9750
	22 500

	Апрель
	140
	64
	8960
	19 600

	Май
	180
	68
	12 240
	32 400

	Июнь
	200
	70
	14 000
	40 000

	Июль
	200
	70
	14 000
	40 000

	Август
	270
	77
	20 790
	72 900

	Сентябрь
	280
	78
	21 840
	78 400

	Октябрь
	250
	75
	18 750
	62 500

	Ноябрь
	200
	71
	14 200
	40 000

	Декабрь
	180
	67
	12 060
	32 400

	Итого
	2300
	830
	162 220
	472 000



Умножив все члены первого уравнения на 2300, а второго на 12, получим следующую систему уравнений:
27 600a  5 290 000b  1 909 000;
27 600a  5 664 000b  1 946 640;

374 000b  37 640;
b  0,1; a  (830  2300  0,1)/12  50.
Уравнение связи Y  50  0,1x показывает, что сумма постоянных затрат в данном примере составляет 50 тыс. руб., а переменные затраты на единицу продукции — 100 руб.
Если вместо количества произведенной продукции возьмем ее стоимость, то коэффициент b в уравнении регрессии покажет удельные переменные затраты на рубль продукции, а коэффициент а — сумму постоянных затрат отчетного периода.
Метод корреляционного анализа можно использовать для деления затрат на постоянные и переменные не только в целом по пред- приятию, но и по отдельным статьям и элементам, если они по своему составу являются смешанными (полупостоянными или полупеременными), например затраты на ремонт машин и оборудования, затраты на рекламу, затраты на кормление животных и т.д. Коэффициент корреляции, отражающий связь между определенным видом затрат и объемом производства продукции, покажет, какая часть смешанных за- трат относится к постоянным, а какая — к переменным.
Например, общая сумма затрат на ремонт оборудования составила 800 тыс. руб., а коэффициент зависимости данного вида затрат от объема производства — 0,6. Следовательно, 480 тыс. руб. можно отнести к переменной, а 320 тыс. руб. — к постоянной части затрат.
Селективный метод позволяет более точно определить сумму постоянных и переменных затрат, но он более трудоемкий по сравнению с рассмотренными выше. Однако в условиях современных технологий обработки экономической информации этот процесс упрощается, если в компьютерных программах предусмотреть более детализированную группировку затрат по статьям и элементам.
Перечень рассмотренных выше методов не является исчерпывающим, поскольку поиск более эффективных инструментов разделения затрат по степени их эластичности к уровню деловой активности предприятия продолжается.
Анализ себестоимости продукции обычно начинают с изучения динамики общей суммы операционных затрат в целом и по основным элементам (табл. 6.2).

Таблица 6.2 
Затраты на производство продукции

	Элементы затрат
	Сумма, тыс. руб.
	Структура затрат, %

	
	t0
	t1
	+, –
	t0
	t1
	+, –

	Оплата труда
	20 500
	21 465
	+965
	26,3
	25,5
	‑0,80

	Отчисления на социальные нужды
	
6150
	
6440
	
+290
	
7,89
	
7,65
	
‑0,24

	Материальные затраты
	28 168
	31 746
	+3578
	36,14
	37,72
	+1,58

	В том числе:
· сырье и материалы
	
19 200
	
21 903
	
+2703
	
24,64
	
26,02
	
+1,38

	· топливо
	4800
	5110
	+310
	6,15
	6,07
	-0,08

	· электроэнергия и т.д.
	4168
	4733
	+565
	5,35
	5,63
	+0,28

	Амортизация
	3150
	3500
	+350
	4,04
	4,16
	+0,12

	Прочие затраты
	19 984
	21 017
	+1033
	25,63
	24,97
	‑0,66

	Полная себестоимость
	77 952
	84 168
	+6216
	100
	100
	–

	В том числе:
· переменные расходы
	
54 567
	
59 338
	
+4771
	
70
	
70,5
	
+0,5

	· постоянные расходы
	23 385
	24 830
	+1445
	30
	29,5
	‑0,5



Как видно из табл. 6.2 и рис. 6.3, затраты предприятия за отчетный период выросли на 6216 тыс. руб., или на 8%. Рост произошел по всем видам и особенно по материальным затратам. Увеличилась сумма как переменных, так и постоянных расходов. Изменилась несколько и структура затрат: увеличилась доля материальных затрат и амортизации основных средств в связи с инфляцией, а доля зарплаты уменьшилась.
[image: ]
Рис. 6.3. Структура затрат на производство продукции за прошлый и отчетный годы
Общая сумма затрат на производство продукции может измениться из-за:
· объема производства продукции (VВП);
· структуры выпуска продукции (Удi);
· уровня переменных затрат на единицу продукции (b);
· суммы постоянных расходов (А):
Зобщ   VВПi   bi   A  (VВПобщ   Удi   bi )  A.
Данные для расчета влияния этих факторов приведены в табл. 6.3. Из таблицы видно, что в связи с увеличением выпуска продукции в
условно-натуральном выражении на 2,6% (Iвп = 1,026) сумма затрат возросла на 1420 тыс. руб. (79 372 ‑ 77 952).
За счет изменения структуры выпуска продукции сумма затрат также возросла на 1268 тыс. руб. (80 640 ‑ 79 372). Это свидетельствует о том, что в общем выпуске продукции увеличилась доля затратоемкой продукции.
Из-за повышения уровня удельных переменных затрат общая сумма затрат увеличилась на 2083 тыс. руб. (82 723 ‑ 80 640).
Постоянные расходы возросли на 1445 тыс. руб. (84 168 ‑ 82 723), что также послужило одной из причин увеличения общей суммы затрат.
Таким образом, общая сумма затрат на производство продукции выросла за отчетный период на 6216 тыс. руб. (84 168 ‑ 77 952), или на 8%, в том числе за счет изменения объема производства продукции и ее структуры — на 2688 тыс. руб. (80 640 ‑ 77 952), а за счет роста себестоимости продукции — на 3528 тыс. руб. (84 168 ‑ 80 640), или на 4,38%.
Углубить анализ общей суммы затрат на производство продукции (услуг) можно за счет факторного разложения удельных переменных затрат и суммы постоянных затрат (рис. 6.4).
Любой вид затрат можно представить в виде произведения двух факторов:
· количества потребленных ресурсов или услуг (сырья, материалов, топлива, энергии, человеко-часов, машино-часов, кредитов, арендуемой площади и т.д.);
· цен на ресурсы или услуги.




Таблица 6.3 
Исходные данные для факторного анализа общей суммы затрат на производство продукции

	

Затраты
	
Сумма, тыс. руб.
	Факторы изменения затрат

	
	
	объем выпуска продук- ции
	струк- тура продук- ции
	пере- менные затраты
	посто- янные затраты

	Базисного периода
(VВПi  bi ) + А0
0	0
	
77 932
	
t0
	
t0
	
t0
	
t0

	Базисного периода, пере- считанные на факти- ческий объем произ- водства продукции отчет- ного периода при сохранении ее базисной структуры
(VВПi  bi )  Ivвп + А0
0	0
	




t1
	




t0
	




t0
	




t0
	

	По базисному уровню на фактический выпуск про- дукции отчетного пе- риода
(VВПi  bi ) + А0
1	0
	


80 640
	


t1
	


t1
	


t0
	


t0

	Отчетного периода при базисной величине по- стоянных затрат
(VВПi  bi ) + А0
1	1
	

82 723
	

t1
	

t1
	

t1
	

t0

	Отчетного периода
(VВПi  bi ) + А1
1	1
	
84 168
	
t1
	
t1
	
t1
	
t1
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